
打造这样的“生态超级云APP”对企业有什么优势？微三云钟小霞

产品名称 打造这样的“生态超级云APP”对企业有什么优
势？微三云钟小霞

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

在目前这个流量为王的时代，流量在哪里，生意就在哪里，企业在不
断的更新模式玩法其实就是紧跟时代的变迁，从传统电商到社交电商
为的就是在公域流量中把握住自己的私域流量，接下来介绍的超级云
app能轻松解决企业痛点。

超级APP一方面用户量需要达到亿级以上，另一方面在功能上并不是
单一的，如果仅在用户量上达到要求只能算是潜在超级APP。以微信
为例，用户数量上微信已达到6亿，而在功能上微信已经集社交、资
讯、游戏、支付、生活服务等多种功能于一体，因此它可以算得上是
典型的超级APP。

一：超级APP云平台提供源码服务给实体门店。

1.建立商家自己的公众号/小程序商城平台。自行收款，打造建立自己
的私域流量池和私域用户。



2.可通过微信视频号直播+全民拼购模式+链动2+1等秒杀玩转引流推
广卖货。

3.对接京东，全球仓货源产品输出，来丰富saas平台供应链产品货源。

4.免费输出，先建立商户，先享有，再让saas商家次年要用系统的收服
务续费。二：推出供应链系统。整合上游一手货源，再供货到这1万
家平台。解决他们货源多样化问题，让用户更多产品选择，让您的平
台多了上万家推广渠道。

二：超级APP整合。再把这一万家平台都整合到自己的超级APP里，
这些商家也省去了APP系统费用，共享你的APP系统及自带平台流量
，实现相互导流共享共赢的生态体系。

三：从这一万家平台中，筛选评估出可发展的平台，占股合作，如你
提供系统支持，他们提供运营平台方案。像今日头条老板这样，多投
几个项目，总有成功的那个。借平台，助自己。

聚合各种生活便民服务，例如各种外卖，大众点评，美团团购，加油
，话费充值，淘宝，天猫，滴滴出行，等等，只要是我们生活中用的
到的都能整合在超级APP里面，只需要下一个我们企业运营的超级AP
P就可以了。

超级APP系统还对接第三方广告列如快手，抖音，字节跳动，腾讯，
头条，只要有访问有展现就有收益。举例我们客户未来名片APP有上
千多万的注册用户，每日活跃量有百万多的访问，每天的日收益广告
有2.3万-3.5万的广告返利收益。所以仅仅靠广告收入一个月也能高达
上百万了，并且每三个小时会自动更新头条新闻，用户还能发布短视
频，还能刷由对接的抖音快手上面的短视频。

四：打造这样的“超级APP”有什么优势？



1. 相对独立

这个做社交、资讯、短视频、直播的超级APP可以完全与其他做商业
模式的“场”区分开来，每一个“场”都可以是一个公司来运营，这
样就可以扶持一些有着想法的平台来超级APP里面来做运营。

2. 不怕“封”险

做商业模式的“场”是*容易触及红线的，很容易被罚、整改、封禁
，而超级APP本身就只是做社交、资讯的，只要****就根本没什么风
险。如果超级APP与“场”是以不同的公司去运营的，就算“场”因
为其他问题被封禁了，也不会影响到超级APP，其他没有问题的“场
”也可以继续运行。

3. 紧跟趋势

超级APP资讯版块可以即时从某条、某音抓取新闻、文章、短视频，
让用户可以在这个平台就可以刷资讯。

4. 累积用户

每个“场”都拥有自己的用户，每个“场”的落幕之后，用户也不会
因此而流失，只会在超级APP上留存下来，等待下一个“场”的到来
。

五：超级云APP解决企业的哪些问题呢？

1.超级入口：企业缺乏场景化消费渠道的布局，带来的流量非常有限
，解决流量问题，沉淀流量；帮助平台做大数据

2.平台做大，种种原因怕封号:企业运营私域流量一旦被封号，客户资
源和宝贵的数据都会丢失，影响整个平台的正常运营和操作。解决平
台的风险问题。



3.流量变现（对接广告，对接cps）

4.结合平台号，孵化多个的项目发展
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