
南阳品牌整合推广 视频营销策划执行 企业产品全网展现(精选)

产品名称 南阳品牌整合推广 视频营销策划执行
企业产品全网展现(精选)

公司名称 南阳企常青信息技术有限公司

价格 1.00/份

规格参数

公司地址 卧龙岗汉画街118号建工集团院内

联系电话 15225602960 18238118463

产品详情

品牌营销是属于高端营销方式，品牌营销就是利用消费者对产品的需求，来创造一个牌子在用户心中的
价值认可，也是Zui具价值的营销策略，做好品牌营销能够给自己产品和南阳企业带来直接和间接价值，
希望下面企常青分享以下内容能够给大家一定帮助。

1、明确目标

首先我们做的是把做出优质、稳定的产品或服务，同时注入旺盛的生命力使其具备可持续性。这是做SE
O品牌营销的基石，建立品牌诚信的基础，接着我们就要以产品为中心，明确我们的目标所在的行业、
关键词以及品牌词的定位。

2、明确目标用户

结合线下行业环境从搜索引擎上的竞争对手开始进行整理分析，弄清他们在消费者的目标用户分别是哪
些，以及他们的优势和弱点，结合自身产品的优劣势，取长补短，对目标用户进行准确定位，判断的主
要依据是用户的实际需求。

3、明确目标用户的特征

正所谓：知己知彼，百战百胜，对目标用户进行准确定位只是第&一步，还需要对他们有一定的了解认
识，这是我们就需要对目标用户的行为习惯、访客属性、地域分布、系统环境等多方面数据进行整理分
析，总结出目标用户的特征。



4、明确用户群体集中的平台

在了解清楚目标用户的特征后，接下来就需要寻找到他们“藏身之所”，一般经过长时间的上网，拥有
同样需求的目标用户群往往会集中在某些平台，这些平台很好地为他们提供了互相了解学习的便捷服务
，寻找到这样的平台就相当于寻找到大量的准确目标用户群。

5、针对用户特征展示产品亮点

正常的品牌营销不可避免会有许多竞争对手，尤其是热门行业或热门关键词，想要超越竞争对手，成功
打造品牌营销，没有产品亮点将举步维艰，但往往大部分产品很难有亮点，这时就可以利用之前的整合
的用户特征进行亮点打造，具体方法因目标用户而异。

6、确定策略和方法

当前期准备工作都确定网站，接着需要的就是确定策略和方法，策略包括品牌个性、品牌传播、品牌销
售、品牌管理等，具体方法包括打造生动化的视觉形象、人性化的品牌故事、差异化的专属元素等。

7、将方案执行到底

方案如果没有被执行，那终究只是方案，但仅仅执行是远远不够的，需要做到的是排除万难，将方案执
行到底，没有付出就没有回报，品牌营销是一个漫长枯燥艰涩的过程，但一旦成功，回报相当可观。

企常青坚持“为客户创造价值、为自己创造未来”的经营理念，以“高品位、高质量、高信誉”的服务
方针，以人为本，勇于深耕，持续提供创新和价值，公司深耕以下板块：

营销策划：

营销策划咨询 品牌文化设计   品牌背书赋能    数字营销传播   流量打造变现

活动策划：

会展论坛策划 招商发布策划  舞台舞美演艺   灯光音响大屏    物料特装制作

设计策划：

品牌设计 Logo设计    VI设计   包装设计    企业画册设计  招商手册设计



视频策划：

宣传片纪录片拍摄   短视频拍摄运营  直播运营服务 产品拍摄  活动拍摄

营销软件：

网站开发 营销系统  营销工具 营销SCRM系统 营销系统小程序

公司将具体针对不同的客户，不同的项目，与客户进行有效的沟通与配合，通过“品牌，分析，定位，
策划，设计，媒体推广，资源整合，活动创意，策划执行，营销工具系统”等服务，持续输出营销干货,
为客户提供全面而个性的整体服务，不断追求卓越和完美,助力品牌提升。

企常青营销策划，帮您把生意做大!
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