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产品名称 社交电商新模式？茶文化商城何以火爆裂变？泰
山众筹模式解析

公司名称 东莞市莞带大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13143659518 13143659518

产品详情

人间有仙品，茶为草木珍”

中国是茶的故乡，中国人发现并利用茶，据说始于神农时代，距今已
经有4700多年了。现如今，茶已经不仅仅是人们手中的一捧饮品，更
是衍生出了“茶文化”让“茶”更加丰富多彩。在各式各样宣扬“茶
”的方案中，一个号称“以实体做依托，符合现在的发展方向”的项
目—“开心茶坊”应运而生，*近热度也是非常之高，许多圈子的团
队长都已然开始进场，线上商城裂变迅速，可以说很有可能会成为今
年的一个现象级项目。为何开心茶坊刚开始名不见经传，却短短一两
个月时间一跃成为一匹黑马？该模式又有何弊端？

据公开资料宣传：开心茶坊是全国连锁茶坊，在茶文化日渐兴盛的今
天，凭着0成本开茶坊，借助互联网的线上商城和超前商业模式，让
茶客免费喝茶，把线下门店和线上商城有机结合起来。让更多人过上
自己想要的生活，实现健康、财富双丰收！那么宣称让茶客全年免费
喝的“开心茶坊”到底是靠什么赚钱的呢？

一.该项目投资收益100~3000,36小时挂一单（不是互助）静态7天一轮1



0%收益+****的消费积分。消费积分可以在商城兑换产品，有茶叶、
手机的等等，例如今天茶客在【商品二区】17期认购1000元茶叶，7天
后【商品二区】19期认购茶客可以获得1070元现金以及1030元的茶叶
积分。

二.静态收益：1、根据每一期认购的金额获得相等的购物券可在商城
免费兑换产品；2、每期的静态收益是认购金额的10%；3、每一期的
认购时间周期【1天—3天】；4、三期的认购时间【3天—9天】；第3
期认购结束获得第1期认购金额+10%广告补贴；第4期认购结束获得第
2期认购金额+10%广告补贴；第5期认购结束获得第3期认购金额+10%
广告补贴；以此类推�����除去认购金额以外所有产生的广告补
贴70%可提现、30%转换为劵购物；

三.动态收益：1、初级团长：直推5个消费者消费【认购额度10元起】
；获得团队流水的4%；2、中级团长：直推5个初级团长 体系内30个初
级团长；获得团队流水的6%；3、**团长：直推10个初级团长，体系
内有300个初级团长获团队流水的8%；4、团长平级奖：直推和间推收
益的5%；

笔者认为，开心茶坊解决了纯动态项目裂变倍增不动，有静态收益的
项目跑得快的尴尬。正拨比、没有泡沫的项目，裂变会变得很慢。例
如之前的社交电商模式，以及各种微商项目。为何？主要就是因为它
们只有动态收益，这样就得需要大家的推广能力比较强，对于那些没
有推广能力的宝妈、小白，讲白了只是一个客户而已，也拿不到任何
的结果。有静态的项目，对于小白宝妈群而言，当然是*合适不过的
。因为，就算你没有布道能力，也可以有静态收益。这就是为何，这
两年拼团、竞拍、寄售等模式火爆的原因。

但是，这类项目*大的尴尬在于，有静态就一定会有泡沫，当泡沫积
累到一个临界点，就一定会崩盘。就算是再大的背书，也不能阻挡项
目跑路的窘境。决定项目能否走多久的核心在于模式机制，而不是在
于背书。开心茶坊的模式它有一个颠覆性循环机制。那就是当泡沫积



累到一定程度之后，就会触发熔断机制，然后又从**期开始，重新从*
*轮开始，以此周而复始。
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