
金木科技713家园商城系统模式（现成案例模板）

产品名称 金木科技713家园商城系统模式（现成案例模板
）

公司名称 广州量子云力科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州天河区棠下

联系电话  13392470121

产品详情

金木科技713家园系统开发找王勇、金木科技713家园护眼模式开发、金木科技713家园代理系统开发、金
木科技713家园商业模式开发、金木科技713家园分销分红模式开发

很多人误以为新零售=电商，实际上新零售是与传统电商是完全不同的概念。社交新零售是一种新的消
费场景，它打破了平台的模式，在乎的是线上+线下+智能物流的完整闭环模式。线上对线下零售门店的
客户进行大数据分析，整合线上线下资源，以此深度赋能线下门店的零售过程。

简单来说，就是让线上销售也能享受到实体店的用户体验，让实体店销售也能与线上信息互通，连接物
流。

这种方式，把更多意向消费者聚合在一个圈子中，用“社交+产品”搅动着零售行业，相比以前的广撒
网，这种出击更有效率。

那么我们要怎么打造自己的的平台呢

一、一只老鹰如何晋升、晋升的条件

按照单量计算，单量累计永不清零，一盒等于5单，后续的复购都是累计单量

区代：直推5单、团队5单即可晋升

县代：团队累计100单、小团队不低于10单即可晋升

市代：团队累计600单、小团队不低于100单即可晋升

省代：团队累计6000单、小团队不低于1000单即可晋升

大区：团队累计20000单、小团队不低于6000单即可晋升



大团队指的是大的一支团队，小团队指的是其它所有团队的总和

     在零售行业发展的现阶段，线上零售商家基本上选择入驻淘宝、天猫、京东等大型平台，主要目
的是为依靠这些大型平台巨大的流量，实现自身盈利。

但是，在其中我们不得不注意一点：在如此多的商家中，并非每一个商家都能够获得大量的流量扶持，
很多时候，新入驻的商家甚至流量可能为零。

但话说回来，选择进入线上零售大多已经拥有一定量的用户基础，即我们说的“私域流量”，或者说应该每一个人都有自己的“私域流量”。

这时候，他们所应该思考的是如何将这一部分专属于自己的“私域流量”发展起来，并不断扩充。

因此，“社群运营”一词也应运而生(这里不是说社群运营在社交新零售之后，而是自然的转接关系）。
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