
拼多多推广开车技巧的操作步骤

产品名称 拼多多推广开车技巧的操作步骤

公司名称 海口龙华区众合严选信息咨询服务中心

价格 .00/件

规格参数

公司地址 海南省海口市龙华区金盘建设路10号2栋5楼

联系电话 18503891330 18503891330

产品详情
1、选品
    开直通车并不是什么产品都可以开的，一定要清楚产品的市场需求有多大，以后能扩展到多大，这样开车才会越开越好，否则前期词养起来了，但效果不好，就亏大了。
    产品的搜索热度也是不可忽视的一个因素，因为拼多多直通车是靠搜索流量来的，对于长期在资源位的拼多多商家来说，可以忽视了，因为不差流量。
    只要你的选品选择好了，那么这个产品就一定能做出来，这样的话就能做好了。

2、自己的市场是否大
    如何看自己产品在拼多多的市场是否够大？
首先你要用差评的大词去搜索，看看展现的产品跟你的是否吻合，再看看别的销量，忽视掉那些十几万销量的产品，因为你是无法抢到人家的流量的，然后找出自己的产品是否有优势，如果这些数据都呈现出好的结果，那么久尽情开车吧。
    
3、基础销量
    卖家们都是注重基础销量的，没有基础销量的话很多活动都报不了，开车的话也没什么转化。如果你直接出高价，让流量灌进来，这样会很烧钱，这种做法用来测试一下产品就好，因为如果用来主推，产品的关键词在直通车里的排名没什么变化，引来的就全是垃圾流量，没什么用。
    基础销量和评论一定要做好，不然的话别都不会买，所以你还要好好去做才行。

4、关键词  
    关于关键词的设置，大家在建好计划以后，然后商城是会根据你的标题来给你推荐关键词的，但是推荐的数量不能很多，一般蕞多是50个，而且你可以去自主添加10个，然后就要好好养词。  
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