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产品详情
一、关键词
    我们在精 准流量前蕞基础也是蕞核心的就是先去优化词路。因为词是我们计划的核心，无论是背后的定向、人群都是基于关键词来展现的，所以选词的时候要注意这几点：满足一定的搜索热度、跟产品的相关性一定要高，是要能准确描述产品的关键词。对于精 准宝贝标签这件事，在某种程度上来说，我们甚至只需要做好关键词即可，人群什么的不需要去过多的考虑。
    在关键词已经是精 准的情况下，我们再去纠结人群，就显得太过矫情，或者我们可以通过用户去搜索一下我们想推的关键词，如果说展现出来的产品都是与我们产品相似的，那就说明关键词后所附带的人群就已经是精准的，而如果是一些大词，搜索出来的产品多种多样，那针对这种，我们再来考虑人群也不迟。基于精准词与大词的区别，我们也可以按阶段来选择推广，如前期考虑精准长尾词来操作推广，这种关键词一般就是精准的，在形成一段时间的销售后，我们再通过这部分用户的标签来建立人群包，去圈大词的流量。

二、人群
    大词与小词不同，小词阶段我们不需要太注重人群，在开大词的时候，我们就要把人群这块给重视起来了。否则即使我们在通过小词引入流量把人群标签精准了，大词所引入的泛流量也会影响到宝贝标签。这个时候我们通过小词积累了一定的精 准人群数据后，我们可以通过生意参谋的流量访客分析来进行观察，哪部分人群对于店铺的发展更加有利，转化的效果更加理想，那我们在组建人群包的时候，就要注意往这个方向的人群去发展、去拉新。

三、放大流量
    测试人群的操作方法还是比较简单的，但在测试出来后要如何呢？大家要知道我们想要打爆一款产品，测试出精 准人群标签是一件很必要的事情。但精 准人群圈定的范围较小，对于我们想要打爆款的宝贝来说，限定流量范围肯定是不利的。所以我们在宝贝整体标签精 准后，还要去放大流量引入相对泛但却更多的流量来实现转化。放大流量一方面可以把定向人群打开，另一方面也可以通过去获取相对泛的流量来操作。 
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