
大健康产业：共享购模式逻辑及制度！

产品名称 大健康产业：共享购模式逻辑及制度！

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

什么是共享购模式？

在新时代新经济新消费的背景下营运而生，专注于社交分享消费领域

，以消费者消费创业需求为核心要义，以商品、商家、为绿色消费返

利积分的基石，运用新模式，促进新消费，发展新经济，从而打造消

费创业的新生态。

一、激活收益

注册即送300共享值，商城购买"超值共享购激活礼包"，确认收货后即



可激活。

注：会员激活后升级为VIP，可享受消费收益、分享收益

激活礼包（超值共享购）：

99元--赠送99共享值

399元--赠送599共享值

999元--赠送1999共享值

二、消费收益

所有商家入驻需让利折扣

会员个人消费获得商家让利10倍共享值

会员在商家消费商家获得商家让利2倍共享值



三、分享收益

分享权限 ：

购买激活礼包，升级成为VIP以上级别，即可获取分享权限，享受分

享收益。

分享收益：

直接推荐一名新会员：

1、获得100共享值奖励

2、获得直推会员消费收益共享值20%

3、获得直推会员线下消费让利额5%等值共享积分

4、获得直推商家让利额5%等值共享积分



四、服务收益

1、初级合伙人：

升级条件：直接推荐10人，团队人数不低于100人。

共享值收益：获得团队会员消费收益共享值10%。

会员消费共享积分收益：获得团队消费让利额2%等值共享积分。

商家让利共享积分收益：获得团队商家让利额2%等值共享积分。

2、中级合伙人：

升级条件：团队内不少于 3个初级

共享值收益：获得团队会员消费收益共享值15%。



会员消费共享积分收益：获得团队消费让利额3%等值共享积分。

商家让利共享积分收益：获得团队商家让利额3%等值共享积分。

3、高等合伙人：

升级条件：团队内不少于3个中级

共享值收益：获得团队会员消费收益共享值20%。

会员消费共享积分收益：获得团队消费让利额4%等值共享积分。

商家让利共享积分收益：获得团队商家让利额4%等值共享积分。

五、运营中心收益

加入条件：购买专区豪华礼包。



获取收益：

1、获赠等值共享值；

2、区域内商家让利额的8%等值共享积分收益；

3、有权推广子运营中心，并获得自运营中心区域内商家让利额的3%

等值共享积分收益。

六、管理权限：

1、区、县、县级市城市经营权。

2、具备区域内商家审核权限。

3、具备推广运营中心的权限。

七、共享值释放规则 ：



总量39万枚共享积分，每天空投498枚，第二年开始每年递减50%

我的共享值÷全网激活共享值*每日空投总量＝个人每天空投的共享

积分。

共享积分有增值属性，由市场供需关系决定价值。

举例说明：就以各大网站10万共享值，消费1000元、商家让价10%、

每日空投物资500枚为例子测算

个人可得到共享值为：1000元×10%×10倍=1000共享值

个人可得到共享积分为：1000共享值÷各大网站10万共享值×500枚共

享积分=5枚共享积分

注：共享积分使用价值依据每日各大网站交易额开展起伏，依照当日

释放出来使用价值总计，与共享值等价才行。

商家得到共享值：1000元×10%×2倍=200共享值



其定义说明：

1、共享值相当于会员的现金价值

2、共享积分相当于现金

3、每天等量空投共享积分500枚

4、共享值转化共享呗公式：个人共享值/全网共享值×每日全网空投

总量＝每天收获取的共享呗

5、个人每日获取共享呗数量增加，个人每日共享值递减。

八、共享购模式是否合法合规？

共享购生活模式完全符合当下趋势，利用绿色消费积分解决商家销售

难、商家经营难、创业风险大、用户消费难复购等问题，其商业模式

合法合规，市场接受度高，并具备着四个大局观，是长久稳定的好模



式。

消费者：

改变传统的消费购物方式，让确认收货从原来的终点变成收益的起点

，通过购物获取共享值，转化为共享积分获取价值，建立消费者与平

台的粘性，让消费者成为消费商。

经营者：

共享购平台为经营者锁定大量消费者粉丝，经营者通过产品让利，轻

松获取流量用户，解决经营者销售难、推广难、复购难、经营难的痛

点与现状，让商品不难卖，让生意不难做。

创业者：

共享购平台搭建消费创业体系，解决传统创业者创业难的现状，轻资

产投入，消费即创业，快速搭建稳定团队，助力创业者无忧起航。



九、生态体系：

消费者和创业者通过分享及消费获取共享值，从而获取共享积分。经

营者通过为消费者让利的同时也可获得共享值，从而达到增加流量、

提升复购率的引流锁客效果。

同时共享积分每日空投，根据让利额等量销毁共享积分，形成共享值

一路增长，共享积分逐渐递减，终共享积分供不应求。

增加共享积分价值＝减少共享值价值

十、共享购模式优势：

一、商家越舍越得：商家让利出来越多，消费者消费就越多。

二、消费者越花越有：消费者越消费，获取的共享值就越多，同时获

得现金价值越多，正所谓越花越有。



三、共享积分价格良性上涨：参与商家越多，总体让利总额越大，消

耗共享积分总量越大，需求共享呗量越来越大，而每日空投体量不变

，共享呗供不应求，价格越来越高。

四、消费者变消费商：促进新消费，让消费者消费无忧，消费无痛，

消费就等于收益，消费就等于赚钱，消费就等于创业。

五、促进实体经济发展：消费就送共享值的商业模式促进实体经济发

展，为实体企业去库存！实现了引流、锁客、复购的核心竞争力，形

成强大优势！
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