
异业联盟的优势入驻到联盟平台不需要门槛

产品名称 异业联盟的优势入驻到联盟平台不需要门槛

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

当今各行各业市场已经饱和，无论是线上转线下、线下转线上，亦或是线上结合线下，始终要解决流量
的问题。如果产品好，但没有足够的流量支撑，没办法做出很好的业绩。反之，有了足够多的流量，但
产品不好，也没办法做长久的生意，因为留不住用户，迟早会慢慢流失殆尽。要想解决这些问题，可以
通过合理的商业模式设计，那么如何设计商业模式快速引流卖货呢？

针对不同的商品，下面我为大家设计几套商业模式解决方案：

一、针对常规商品、百货

分享购模式：通过对接第三方主流购物平台，让用户不改变消费习惯，用户由分享购商城跳转第三方平
台下单，享受打折优惠。当用户对平台建立信任度，就会在分享购自营商城购物。每位用户可推荐5人，
九层架构总人数244万人，每个人的消费都跟各自的上级有关。

二、针对复购率高的产品

链动2+1模式：链动2+1模式设代理和老板的身份。假设产品为499元，A购买产品成为代理，A推荐A1、
A2也购买产品，A1、A2成为代理，A升级为老板身份，赚2个代理各自的100元，也就是200元。当A推荐
A3时，能同时赚100直推和200见点奖，也就是300元。

逻辑：推荐2人成为代理，并将他们留给平台。从第三人开始才是发展团队。

三、针对引流为主

拼团模式：10人参与拼团，3人拼中产品，7人拼不中退款

3人拼中拿产品，拼不中全额退款，并且每人奖励30元拼单补贴。



拼中产品可以获得优惠券，并且参与拼团不管中与不中，都可获得分销资格（推荐好友消费获得佣金）

对于电商来说，无论是引流还是销售产品，

异业联盟也叫商家联盟，是指不同行业的线下商家组成一个联盟，实现资源共享、用户共享、互利共赢
的一种商业行为，通过各种方式让消费者体验到消费省钱，全场福利、联盟卡“一卡通全城”的消费方
式。

如何联盟？

打个比方：你是开火锅店的，你找到一家奶茶店合作，在你店里吃火锅消费满200元，可以获得一张兑换
券，火锅店老板签字以后，顾客可以拿着兑换券去奶茶店免费领取两杯奶茶，然后火锅店方面可以按两
杯奶茶的实际成本给予奶茶店结算，在奶茶店消费满50元可以领取一张火锅锅底兑换券，来你的店里免
费兑换指定的火锅锅底，并且还可赠送两份配菜。这种方式不仅可以为双方引流，客户共享，并且对于
消费者而言，也是一种相当有吸引力的优惠。

异业联盟的优势入驻到联盟平台不需要门槛：

、对于商户而言，入驻到联盟平台不需要门槛，也无需缴纳任何费用，只要你能够提供商品或服务。同
时，入驻到联盟平台的商家都可以得到平台提供的独立后台系统，可以用来收银、后台管理和库存管理
。当然，这些设备和系统是需要花钱的。

第二、对于消费者来说，加入联盟商家成为整个联盟的会员，没有任何门槛。而且，不管是衣食住行，
还是同城购物，都可以在联盟平台完成，联盟平台会有一张会员卡，但凡入驻的所有商家都是一卡通用
，非常便于管理。其次，还能享受低折扣，且消费获得的积分都是统一的，可以用来抵扣或兑换。

第三、如果要做异业联盟，这里会衍生出一个行业，那就是代理商。代理商的主要任务是帮助平台在各
个区域拓展商家，因此代理商在联盟平台起到了至关重要的作用。代理商拓展的商户越多，商户的销售
额越高，代理商的收入也就越高。这就相当于给了一些有资源的和人脉的人相当大的机会。

第四、平台获利，平台指负责搭建联盟平台的企业或个人，通过整合本地区域内的资源，使各个商家联
合起来抱团取暖，资源共享。同时还能为商家推广引流，并且收取商家的广告费用，还有销售会员卡、
硬件费、系统费等等。
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