
模式亮点：共享积分的价值是根据市场供需关系波动

产品名称 模式亮点：共享积分的价值是根据市场供需关系
波动

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

分享商业小知识、商业模式策划、营销方案设计、企业招商方案策划、私域流量建设、引流卖货方案设
计、企业生态闭环。以下是我整理的互联网电商模式，总有一个适合你。感兴趣的朋友可以点赞收藏，
想了解具体方案也可以私信，或者留下联系方式，小编都会一一回复。

商业模式介绍

一、共享购模式

逻辑：消费者在平台消费获得共享值，消费者10倍，商家2倍。

购买礼包激活共享值流通和交易。

平台每天衡量发行共享积分

以全网50万“共享值”、个人消费5000元、商家让利10%、每天空投500枚“共享积分”为例进行计算个
人获得“共享值”：5000元=5000“共享值”个人获得“共享积分”：5000“共享值”÷全网50万“共享
值”×500枚“共享积分”=5枚“共享积分”

“共享积分”的购买力会根据每日全网消费额进行上下波动，按照当日“共享值”释放价值累计。商家
让利的金额作为“共享积分”购买力的托底，商家让利越多“共享积分”的购买力也就越高。

模式亮点：共享积分的价值是根据市场供需关系波动，按照当日释放价值累计，以共享值等值为止。那
么商家获得的共享值：1000元*10%*2倍=200共享值，商家让利越多，那么共享积分价值越高。

二、拼团模式



10人参团，3人拼中，7人不中

拼中拿产品，平台直接发货。平台返等比购物积分，下次拼中可按比例兑换，折现

拼不中退回全款，奖励现金红包

模式亮点：团购价更优惠，拼中可得积分，积分换现金，相当于“白拿”产品；拼不中获得现金奖励；
平台有流水，引流效果佳。

三、链动2+1模式

走人留人机制

A买499礼包成为代理

A推荐B1、B2也买499礼包成为代理

A分别获得B1、B2的直推奖励100+100=200元

A升级成为老板身份，B1、B2各推荐2个499元礼包代理，也就是C1、C2、C3、C4

A获得800元见点奖，B1、B2分别获得200元直推奖

（直推奖100元，见点奖200元）

第1、2条线留给上级，与A再无关系

当A推荐第三条线，也就是B3时，将会获得100元直推奖和200见点奖，也就是300元

结论：推荐2人成为老板身份，1/2号留给上级，第3号位以后才是自己的团队，每直推N个人就能拿到N*3
00元

模式亮点：裂变快、规则简单透明、奖励丰厚、制度完善、合法合规

四、分享购商业模式

五五裂变制、滑落机制

每人只能推荐5人，多九层级

1人、25人、125人、625人、3125人⋯⋯以此类推！总人数一共是2441405人

消费第1笔，上级获得收益

消费第2笔，上级的上级获得收益

消费第3笔，上级的上级的上级获得收益



以此类推，每笔只有一人能拿收益！

收益提现条件：1.推荐5人.2.每月消费9笔（金额不限）

模式亮点：分享购对接各大电商平台、本地生活服务平台，几乎满足日常所有消费。网购、打车、充值
缴费、外卖、到家、买菜等等；消费省钱；推荐第6个人会自动滑落伞下，团队上级帮你组建团队，提现
条件为平台用户提高活跃度。

五、泰山众筹模式

特点：购物币交易、四进一出

每期30%的涨幅

期10000活动币

第二期13000活动币

第三期16900活动币

第四期21970活动币

第五期28561活动币

第六期37129活动币

第七期48267活动币、退返65 %活动币、35%的积分

第九期81571活动币、退返65%活动币、35%的积分

第十期106042活动币、退返65%活动币、35%的积分

第十一期137854活动币、退返活动币

以此类推！

模式亮点：无泡沫，安全长久，后的参与者返本息，不伤人脉；重生机制，生生不息。

六、广告电商模式

模式逻辑：通过社交电商+广告分佣的形式，让消费者在平台购物时获得广告积分，消耗广告积分观看
平台对接的广告任务，获得广告奖励，积分全返。

模式亮点：打造全新消费创业新理念，让消费者购物送积分—积分变现，让日常消费转为广告奖励和产
品分销赚钱模式，实现数据价值共享，广告商、用户、平台利益三分共赢。

七、元宇宙电商——NFG



理论：基于“元宇宙”理念下，以腾讯云区块L技术、VR技术为基础，结合社交和电商零售，初步实现
元宇宙的商业化应用，帮助企业品牌打造“非同质化商品”的交易、流通和溯源。

特点：为产品溯源、为价值溯源、为信誉溯源。

场景：商品拍卖、数字藏品、作品发行、古玩/潮玩/艺术品

商品拍卖、

通过区块L技术赋予拍卖商品且不可篡改的标识，拍品在交易过程中即可完成确权与溯源。商品在拍卖的
过程中，创造者可多次获益。

数字藏品：

品牌数字藏品的稀缺资源，不仅给予了社交平台的谈论话题和圈内真实身份的认同，还带来了数字藏品
增值的效益。

作品发行：

【作家】或【画家】可将自己的作品以NFG的形式发行“限量收藏版”，线上进行，消费者购买即可完
成确权，后续还能直接在线上直接进行(溢价)转卖；对于有收藏兴趣的爱好者，可以提货，平台直接邮
寄，从而加快了作品交易的效率。创作者可以从交易流通过程中获得持续的版权收益，历史藏家也能获
得作品溢价带来的好处。

古玩/潮玩/艺术品：

运用数字藏品服务平台完善的技术性和营销推广工作能力，将古玩艺术品智能化并快速营销推广。

模式亮点：趋于元宇宙概念的趋势和风口，只要跟元宇宙相关的项目都会吸引大批目光，股票也会有所
增长。NFG的出现，可以给潮鞋、潮玩、联名等领域带来新的机遇和玩法，同时也可以给收藏爱好者提
供全新的购买、使用体验以及精神价值。

八、盲盒社交电商

背景：结合了“盲盒交友”与“盲盒礼物”的玩法，让用户在交友的同时，还能够收获物超所值的礼物
，派发盲盒的盲主也能够在交友的同时，体验到赚钱的乐趣，不断满足用户趣味性。平台方通过用户拆
取盲盒礼物、间接进行电商带货，实现平台流量变现。

如何发起盲盒活动？

1.消费者必须拥有盲盒券才能发起活动；

2.发起活动需支付：30元+69盲盒券；

3.发起者不能开自己的盲盒；

如何参与开盲盒？



1.参与者每开一次盲盒需支付5元；

2.每个消费者可以开多次盲盒；

【举例】盲盒发起者/ 推广者收益点发起者：7次“回本”，24次“小赚”参与者每花5元开一次盲盒，发
起者可获得4.5元；如果参与者在第7次开中盲盒，发起者则可获得31.5元；如果参与者在第24次开中盲盒
，发起者则可获得108元；推广者：推荐参与，坐等奖励①推荐发起者每成功发起一次盲盒活动，产生10
元的；分销奖励：直接推荐人(推广员)获得4元；团队长可获得6元;②推荐参与者每支付5元开一次盲盒，
可获得0.5元；

模式亮点：以趣味性方式深入主流用户需求，打破了传统电商带货模式。传统电商带货需要大量砸钱引
流，但该项目融入当下年轻文化。平台自带传播效应，投资成本低。

九、预售拼购模式

模式逻辑：产品上市前做的销售活动，由多个客户一起拼单，通过社交分享给朋友参与购买，成功分享
后可获得优惠，甚至可以免单。

对商家而言：1.直接面向消费者，可以做好口碑让客户产生复购。2.提前推广活动，避免农产品滞销而变
得不新鲜。3.绕过中间商，获取直接利润。4.客户分享给朋友下单，享受超值优惠，甚至可能获得免单资
格。5.握土地资源的使用情况，在预售期确定时间等数据，增加土地在其他方面的使用，让价值大化。
对客户而言：1.提前预定，商品更新鲜2.预售期价格更便宜，更省钱。3.分享朋友下单，不仅朋友能获得
优惠，自己也能获得相应的优惠，等于双重优惠。以预售赣南脐橙举例：在达到200人拼团的情况下，相
对于顾客来说：赣州脐橙当季市场价10元/1斤，现拼团预售拼购80/10斤。活动规则：平台开设了一个十
一月份即将上市的赣州脐橙活动，满200人返差价5元一斤，每新增25人，随机抽1人免单。若消费者在活
动刚开始是参与了此次预售活动，当人数达到了200人，平台会返还5元差价，以此类推，若满2000人，
总共可获得平台50元的返差。此时，消费者等于30元买到了10斤脐橙。

模式亮点：越分享越赚钱，越早参与，被抽中的概率越大，且被平台抽中后，仍然可以享受后续平台的
返差。若消费者在轮被抽中免单，等于“白拿脐橙，还获得了50元的返差”。

十、七星创客模式

七星创客模式介绍：

例：3960自己入单成为代理推荐个3960给10%也就是396推荐第二个3960给20%也就是792推荐第三个3960
给70%也就是2772等于推荐3个人回本后续循环10，20，70推荐满三个人升级到一星创客，一星创客可以
拿团队业绩奖3%一星创客培养出两个一星创客（团队业绩达到5万），升级二星创客，拿团队业绩5%二
星创客培养两个二星创客，升级三星创客，拿团队业绩7%三星创客培养两个三星创客，升级四星创客，
拿团队业绩9%四星创客培养两个四星创客，升级五星创客，拿团队业绩11%五星创客培养两个五星创客
，升级六星创客，拿团队业绩13%六星创客培养两个六星创客，升级七星创客，拿团队业绩15%七星创客
培养三个七星创客，升级总裁，总裁拿公司流水的3%，一次性奖励30万。总裁培养三个总裁，升级董事
，董事拿公司流水的5%，一次性奖励100万。培养三个七星创客升级总裁，总裁拿公司流水的3%的加权
分红，并且一次性奖励30万（限前100名）培养三个总裁升级董事，董事拿公司流水的2%的加权分红，并
且一次性奖励100万（限前30名）到了三星，就会有伯乐奖，也就是说，你团队的伙伴赚多少团队业绩你
就拿多少伯乐奖，哪怕超越也有。比如你团队的伙伴赚1万团队业绩奖，你就赚1万伯乐奖

模式亮点：快速回本，打造团队，无限裂变，阶梯升值，越推荐越赚钱。
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