
钢贸百事通标准版-
专业的不锈钢钢卷库存/销售/财务及委外加工管理软件

产品名称 钢贸百事通标准版-专业的不锈钢钢卷库存/销售/
财务及委外加工管理软件

公司名称 无锡市新京软件有限责任公司

价格 8800.00/件

规格参数 3用户:8800

公司地址 无锡市新区科技园二区三楼318室

联系电话 0510-82325560 13961896722

产品详情

【适用对象】

 中小型钢贸商、钢厂销售部门、钢企驻外销售机构

【产品简介】

 该产品已经通过国家软件产品认证，适用不锈钢，板材/型钢，带钢，管材，优特钢，钢坯钢锭，建筑
钢材（线材，

 螺纹钢）等钢铁产品及制品的库存及销售管理。对于规模企业成型的管理流程，软件也支持二次开发
，以充分满足具

 体应用环境的管理要求。

 ◇采购到货登记，对出厂重量，实际入库重量，入库磅差，炉号等都可管理。

 ◇采购明细表/汇总表可以对采购的情况进行查询及汇总，可以查询一段日期范围内采购的情况，如从
某个供应商处

   采购的情况，某个品种的采购情况等。

 ◇采购合同管理，采购合同的执行情况。

 ◇采购发票管理，采购入库的发票是否开具。

 ◇采购退货管理



 ◇库存盘点管理

 ◇库存调拨管理

 ◇提供收发存汇总表/库存流水帐/账面实物对照表等库存管理报表。

 ◇提供材料出库单，材料出库明细表/汇总表

 ◇提供产成品入库单，产成品入库明细表/汇总表，对于生产类型钢企的产成品库存进行管理。

 ◇对于有代客加工或委托加工业务的客户特别适用，如钢板剪切，开平，分条，等加工业务，可以理
算/过磅记录加

   工的成品及费用情况。

 ◇销售合同管理，销售合同执行情况

 ◇现货销售开单，钢厂订货直发客户管理

 ◇可以根据客户实际要求对销售提单打印样式进行调整，如提单的抬头，条款，联系方式，如果有已
经印刷好的提

   单，也支持套打。

 ◇系统提供价格档案，对于在销产品的价格进行集中管理，该模块的使用有严格的权限，由授权人员
使用，根据公

   司指令可以按百分比或固定金额对产品进行调价，在销售开单时，可以设置当选择具体规格时，该
规格价格自动

   跳出，并且开单人员禁止修改价格，或者也可以设定为在价格跳出后，开单人员可以修改开单价格
，但当价格低

   于该产品的售价下限时，系统禁止开单，必须有更高权限的人授权后才能继续开单。

 ◇客户的应收款管理，销售开单时，系统会自动检查开单客户的应收款情况，如果应收款超过系统设
定的额度，或

   者该客户的销售记录中有提单超过应收款期限，系统禁止开单，同样也必须有更高权限的人授权后
才能继续开单。

 ◇业务员的应收款管理，销售开单时，系统会自动检查该单业务的业务员的应收款情况，如果应收款
超过系统设定

   的额度，或者该业务员的销售记录中有提单超过应收款期限，系统禁止开单，同样也必须有更高权
限的人授权后



   才能继续开单。

 ◇系统提供客户应收款汇总表/业务人员应收款汇总表，以便对应收款进行监控管理，降低企业经营风
险。

 ◇销售发票管理，可以管理哪些提单已经开票，哪些提单没有开票。

 ◇对于有些公司，产品销售以理算为主，开单时的数字即为后成交数字，而有些公司是以过磅为主，

   业务流程如下：

   客户提货要求--> 公司开单--> 仓库提货--> 仓库码单返回--> 开单实际提货登记--> 财务收款结算，
这两种

   模式软件都支持，对于第二种模式，因为开单及实际提货有一定的时间差，为体现出可开单库存及
实物库存的变

   动状况，软件里还提供了账面及实物对照表。

 【远程管理】

 ◇支持总公司-分公司办公模式，外地分公司可以远程接入总公司系统，完成各项业务

 ◇总公司可以随时查询各分子公司的业务进度，财务收支等情况 

【财务管理】

 ◇对采购的付款/应付款进行管理。

 ◇提供采购付款明细表/汇总表。

 ◇提供采购对账，通过该模块可以清楚知道某一供应商在一段日期内采购及付款情况。

 ◇对销售的收款/应收款进行管理。

 ◇提供销售收款明细表/汇总表。

 ◇提供客户的销售对账，通过该模块可以清楚知道某一客户在一段日期销售及回款情况。

 ◇提供业务员的销售对账

【现金银行】



 ◇本模块主要对公司账户，个人银行卡，网银账户的资金往来情况进行管理。

 ◇对公司的各项费用进行管理

 ◇提供费用明细表/汇总表

 ◇银行账户流水帐/余额表

【系统设置】

 ◇本模块主要对软件系统的各项资料进行管理，如客户资料，供应商资料，经营的存货资料等

【系统管理】

  管理使用软件的操作员信息及管理操作权限,权限设置非常详细，可以对模块操作权限进行详细设置，
如哪些人只能 

  使用哪些功能，只能访问哪些数据，系统都有详细界定，比如业务员，可以设置为他进行系统后，只
能看到他自己

  单子的销售及回款情况，不能看到其他业务员的信息，也不能看到公司的财务信息，开单人员，只能
看到单据的规

  格及数量，而不能看到价格信息等，这样详细的设置不是多余的，对于一个公司而言，不同工作岗位
，不同职级的

  人都在这个管理平台上工作，他们能接触到什么样的数据，能使用什么功能应该是完全不同的，只有
这样，才能

  大限度保证业务流程顺畅进行，公司业务信息只能是授权人员才能接触。保证公司的利益
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