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产品名称 链动2+1模式，如何做到引流成功率高？

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋302室03

联系电话 14778333741 13268813057

产品详情

媒介获客难度大、成本高 近几年美妆护肤行业竞争压力激增,商家纷纷通过降价、促销等方式来吸引用户
。且运营方式粗放,效益较差。 同时,为应对激烈的市场竞争,企业又不得不提高引流支出,导致获客成本过
高,投资转化率过低，营销方式的层级过低，推广效果逐渐下降，限制了美妆行业的快速发展。

流量的瓶颈期，种种迹象都在表明，想依然维持传统的商业模式持续经营，是势必会被淘汰的，就连传
统电商都早已趋于饱和，呈现颓势。但其实社交电商蕞核心的就在与要取得用户的信任，然后才能形成
传播裂变，用户才会愿意为其买单也才会愿意取推广产品，当然首当其冲就是要注重产品的体验以及售
后。

如果你有合适的产品，不管是什么类型，只要可以快递发全国一定要学会这套模式，引流成功率超级高
的链动2+1商业模式。为什么说会有非常高的成功率呢，我们都知道项目成功与否的关键是看能否解决终
端用户的问题。可以节省营销推广费用，降低运营成本，还能够很好地维护客户并转化客户，刺激老客
户分享推广传播，让商家的客户流量源源不断。

链动2+1主打的就是团队模式建立，同时又能快速提高销售量，这就是目前来说会员裂变速度蕞快的模式
玩法，链动2+1模式合理合规的同时又激励着用户的分润机制，在购物上能够享受优惠的同时又能够靠用
户主动推广获得可观的收益。

链动2+1模式介绍：



平台只有两个身份：老板、代理。

用户通过购买平台活动专区的礼包即可成为代理，获得推广的权利也可以解锁其中第
一项奖励。而老板则需要代理推荐两位用户活动专区的礼包才能成为老板。

在一个代理推荐两个代理之后，如果想成为老板，就需要把之前推荐的两个代理留给上级老板团队，帮
助上级老板团队裂变，然后自己重新成立一个老板团队，进行市场开发。

如何开辟自己的市场呢?

这里就是这个模式关键的地发，在你升级成为老板的时候，你就从原来的市场跳出来了，但是你推荐的
前两个人没有一起，而是留给了你的上级，也就是说每个人在成为老板开辟市场的时候，都需要为自己
的上级留下来两个人，同样的，你团队内每个人在升级成为老板的时候，也会留下两个人帮你拓建团队
，这样你的团队就实现了自动的裂变。

链动2+1模式适合哪些行业应用呢？

不单单适合美妆行业，还适合行业广泛，比如零食类、护肤品类、酒类、水果食品类服务行业以及套餐
形式类、百货类等都可结合2+1模式来结合运行，模式适合推荐创业前期和传统行业转型互联网的企业来
使用，打造一个低门槛、人人都能消费起、轻松起步、不囤货、不压货的平台。
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