
饮料扫码有奖活动制作

产品名称 饮料扫码有奖活动制作

公司名称 弥特盈泰(广州)软件科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 优势:成熟案例，服务多家公司
特点:低成本高效提升销量
产地:全国各地有子公司

公司地址 广州市黄埔区西成中街10号B栋602房

联系电话 18122310427 18122310427

产品详情
       现在的消费者愈加理性，对每天需要接触的数以万计的被动的接收广告早就练就了过目即忘的本领。随时互联网浪潮的不断推进，他们逐渐成为“创费者”，参与自我创造的消费更能获取他们的好感。
一、饮料扫码有奖活动概念解析：
       饮料扫码有奖活动是通过二维码的形式，给单个产品赋上一个唯一“ID”，每一个码都赋上营销属性，消费者扫码查看防伪、防窜、溯源等信息的同时，能参加营销活动，这样的操作的目的是让企业在消费者每次扫码领奖的同时，抓取消费者数据和产品数据，帮助企业品牌在实现刚需诉求的同时激励消费者购买。
二、饮料扫码有奖活动都有什么功能呢？
1、聚拢消费者：
“产品是沟通用户较直接的桥梁”，消费者通过扫描产品中的二维码，关注企业的公众号，而企业也完成了对零碎散落的用户进行聚拢，解决消费者分散的问题。同时，将用户数据沉淀成自有大数据池，解决有消费者无数据的状况，实现消费者私有化。
2、准确营销：
通过一物一码的方式，将营销费用准确发到给终端消费者，后期结合LBS技术，实现“按区域设定营销奖项、同步根据LBS准确分析区域动销态势、实时活动动态调整”。简单粗暴地说：
地方活动效果一目了然，哪里卖得好，重点出货；哪里卖不好，加大营销。
3、防伪溯源：
使用“一物一码”后，每一个产品都将拥有专属的二维码，消费者只需用手机扫一扫便可知道该产品的信息，有效识别假冒伪劣产品；同时还可了解产品从生产、包装到发货等环节的流通信息，提升品牌的信任度。
4、及时售后：
因为二维码绑定了产品信息，因此产品的退换货、保养、维修等无需保修卡，只需用手机扫描便可实现线上售后，可为用户提供极大便利。
5、导购奖励：
产品二维码可绑定导购员ID。
导购员给消费者推荐产品时，消费者只需扫描产品上的二维码，便可触发消费者、导购员双重奖励，同时获取丰厚红包，有效激发导购员的积极性和消费者的购买兴趣，提高产品的购买率。
6、渠道管理：
每个批次的货物可关联区域经销商，并且每个货物被消费者扫描时都会记录所在地，后台统计每个批次的都有区域分部，让窜货无所遁形。
7、全民经销：
用户购买产品后，扫描二维码便可获取红包。同时，将该产品分享给好友后，如果好友扫描购买，用户还可享受推荐奖励。如此所有用户都可以成为经销商，有效增加品牌曝光率。
8、准确营销：
消费者扫码后，每个消费者的消费数据都可通过后台系统获取，形成系统化的消费大数据，继而形成消费者画像。企业运营者据此掌握各产品各个渠道的产品扫码情况及产品流通周期情况，获取消费群体的详细消费信息，包括联系方式、消费位置、消费频率以及消费能力等信息，进行数据分析，为企业的准确二次营销提供大数据决策支持，大幅度降低企业营销成本。
三、饮料扫码有奖活动能给企业带来什么好处呢？



1、快速简便：
对用户来说，用户可以通过手机扫码直接进行领红包，省去了传统营销活动的很多过程，可以随时随地进行活动;对于企业来说，由于操作过程简介，饮料扫码有奖活动为企业节省了大量的物力人力。
企业可以有效的设置中奖率，根据实际情况及时调整中奖概率和红包数量，进而起到准确营销的效果。
3、高效营销：
饮料扫码有奖活动清晰的显示了科技的高端性，给消费者一种清新、好奇感受，很大程度上刺激了用户的参与热情，高效地完成活动的预期目标。
4、详细统计：
企业可以通过后台统计，记录活动参与者的基本信息，为以后的产品推广打下坚实的基础。过后台的统计，企业还可以了解消费者的喜好，从而及时的调整公司的一些方案，增大企业在同行业的竞争。
       如何进军新零售，获取自有产品的准确私域流量，成为企业面临的主要问题。一物一码便在这个大趋势下应运而生。
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