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产品详情

近年来，随着新技术、新产业、新业态、新模式的不断出现，许多企业选择接近互联网，并在互联网的
帮助下发展自己的网络渠道，不同的企业有不同的选择，有些选择搜索引擎营销作为主要渠道，有些选
择进入其他平台。那么，今*天我们将讨论企业选择搜索引擎优化的优势是什么呢？

一、成本低

百度是市场上的主流搜索引擎.搜狗.360.谷歌等，SEM市场营销，主要选择这些搜索引擎，企业需要开立
一个投标账户来存储资金，然后支付促销费用，而网站优化的基本成本非常小或没有成本。

二、SEO效果稳定

网站的排名将根据您选择的关键字和支付的费用来确定，点击费用进行排序，如果是热门的，有竞争力
的关键词，你会支付更多的点击，仍然有恶意点和点击，如果点击付费太低或者不续费，网站排名将下
降，网站会失去流量，优化后的网站排名长期相对稳定，如果网站优化做得很好，网站不需要支付流量
，流量可以通过网站本身的自然排名获得。

三、良好的用户体验



良好的用户体验和改善用户体验是网站优化的重要步骤，如果网站用户体验不好，即使通过其他支付渠
道吸引流量，也很难有一个良好的转化率，这是一种浪费，在优化用户体验后，一个好的企业网站和活
动将得到两倍的努力。

四、搭建私域流量

首先我们应该搭建属于自己的线上商城，培养属于自己的私域流量。在如今这个时代，大部分的流量都
掌握在主流平台当中，我们做自己的线上商城要想获取流量，只有两个办法。第*一个就是“烧钱”买流
量，虽然这个方法可以在短时间内获得巨大的流量，可是这个流量很难去转化，并且伴随着巨大的风险
。

而搭建属于自己的私域流量，传统的品牌营销方式，要么找明星代言，要么找渠道打广告，要么找网红
带货，无可否认，这些营销方式还是有一定的效果的，能提升品牌的知*名度，也能带来一定的销量。但
是与此同时，这样的营销也是需要成本的，而且这笔成本还并不低。但是借助私域流量宣传，那就不一
样了！不需要打广告，商家只需要在平台发布新产品的信息、促销的信息，用户就可以直接收到，无需
花费任何成本，就直接达到了宣传的目的。接下来小编就给大家简单分享一个可以快速搭建私域流量的
方法。

链动2+1模式：

开发2+1链动模式软件详情有哪些呢？

一、晋升机制

会员层级：代理、老板

代理：直接消费“499”元，获得该身份

老板：直接推荐2个“代理”，获得该身份



二、奖励模式

1、直推奖：顾名思义就是直接推荐一个代理/会员，会员消费获得的直接分佣奖励。（比如a代理推荐b
粉丝，b粉丝去下单，a代理就可以获得直推奖励）。

2、见单奖：顾明释义就是推荐一个代理/会员，会员消费获得的见单奖励。（比如a老板推荐b代理，b代
理推荐c粉丝，c粉丝去下单，a老板就可以获得见单奖励）。

3、平级奖：就是会员老板与老板之间，两者身份一致的时候，平台额外补贴给上一级老板的奖励。（比
如a老板推荐b老板，b老板推荐c代理，c去下单，b拿见单奖，a老板跟b老板是一样老板等级，a老板可获
得平级奖）。

4、帮扶奖：完成平台设置的任务（推荐“N”人成为老板，之后才可100*%解锁收益，没有达成每次只
能解锁80%收益，剩下20%冻结成基金，完成任务之后才可解锁）（只需要完成一次即可）

三、玩法详情

这是一种全新的商业模式逻辑，人帮人的一个商业模式玩法

代理；只能获得一个直推奖励

老板：可以获得所有的奖励模式（直推、见单、平级、帮扶）

留人、走人操作玩法：

帮助直属下级代理，或者通过自己努力晋升成为老板，都需要留下两个会员，给自己的上级



完成平台设置的任务，之后每次收益都将100*%获得，没完成平台帮扶任务，则是只能获得80%的收益，
剩下的20%，需要等到完成任务之后才可解锁。（只需要完成一次即可）

开发2+1链动模式类软件的特点有哪些？

1、二级分销，不存在多层级，合理合规分佣收益

2、走人机制：推荐两人消费499即升级老板，关系脱离，走人自己带新线

3、留人机制：自身成为老板后，为上级留下开始推荐的两人

4、奖金每天都可以提现，公平公正公开，人人平等，团队以2的倍速裂变倍增，轻松升级，直推2单晋升
为平台高*级别(老板身份)，享受利润大化，老板直推奖励300，利润拨比高，老板间单高收益200。

杨永华表示，酒商运营私域，前提都是给顾客提供增值服务，再将服务转化为销量。在这一过程中酒商
要坚持线上引流线下成交，并注重产品高性价比和诚信原则。

从上述案例看，酒商运营私域的收益往往大于付出。机遇总留给有准备的人，经销商只要做好准备，完
全能够玩转私域成功转型。
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