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对很多淘宝主播的新手们想要做好店铺的直播，但是有很多人都不知道一个新手应该要怎么做才能够做
好淘宝直播，另外也要掌握相关的规则，下面就和大家说说这方面的内容。

一、一个新手怎么做淘宝直播卖货？

1、淘宝直播印象是关键

主播需要有较好的亲和力，会互动，会聊天。热情主动的欢迎进入直播间的每一个粉丝。新进入直播间
的粉丝会有被重视的感觉，从而更加支持主播。

2、新手做淘宝直播需要有耐心

新主播刚接触直播经验少，需要脚踏实地耐心经验直播。前期直播间流量少是很正常的事情，你需要学
习更多的语言技巧，控场能力，xi粉技巧等。当你的粉丝积累多了，直播间流量才有可能增加。

3、多积累直播知识

直播知识有很多，包括控场能力，增加粉丝粘性，提升转化等。如果新主播不了解可以先做个文档或者
提字版，直播时可以适当引入。虽然这个方法有时会略显生硬，但是对于新主播还是有很好的帮助的。

4、积极与粉丝互动

尽量回复每一个粉丝的评论，淘宝直播主要是卖货，粉丝的提问大多是关于商品问题，主播要及时给与
解答与展示。主播在直播时也要实时引导粉丝关注你，这一点很关键，积累粉丝就要注意每一个小细节
。

5、多谈自己的感受把握话题的进度



如果感觉冷场可以与粉丝分享一些生活趣事，可以拉近与粉丝之间的距离。在介绍自己产品时尽量多谈
谈自己亲身的感受，毕竟粉丝进入直播间只是通过视觉感官了解产品。粉丝们更想了解使用产品的感受
，其实这也是一个提高转化的技巧点，如果主播能用术语说出自己的感受，直播更具有说服力。

二、淘宝直播方法和技巧

淘宝直播和头条的推荐算计是类似的，淘宝直播平台的粉丝推荐是分批次进行的，轮推荐会在小范围内
进行测试或推荐100个人观看，如果各项数据都非常好，系统就会持续加大推荐，反之，则会停止推荐。

一般来说，淘宝直播间的成交转化率越高、点赞、评论越多，顾客观看时间越长，能获得的粉丝推荐量
就会越大。达到了上面的几个条件，系统就会认为你是一个优质的淘宝主播，来给予大量顾客推荐。

大家不要认为自己拼命播的内容，就一定可以得到大的粉丝推荐和转化率，你有没有想过，为什么你的
内容没有得到平台的流量分配?因为你没有做过数据分析，没有统计了解过用户属性，没有做直播优化到
每个细节，所以大家想做好淘宝直播也是需要下些功夫的。
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