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产品名称 广州| 异业联盟——商家与消费者之间的新桥梁

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

谈到异业联盟，相信不少人都听说过，那大家第*一想到的是什么？

团购优惠、分享优惠券、广告宣传互粉，折扣优惠购物返利等共享模式。

你所能知道的这样的异业联盟店家合作模式通常和中小型商家没有什么关系，前提商家要具备一定的经
营能力，要制做线上优惠券，一定要有自己的会员管理系统，所以这样的运营就非常重复了。

互联网技术一直跟新迭代新，我所说的这个创新模式将个人和商家深度的关联，建立商户与消费者之间
的关系新的桥梁。

成人达己

异业联盟模式若不能给消费者产生权益与利益，不可以让消费者参与其中那样终归这个模式由于使用频
率低而逐渐遭受淘汰。

附近实体店优惠促销哪里查？



打开小程序，随时看附近千米内的实体店优惠促销。就算老人也可参与，哪一家折扣有优惠，哪一家特
惠，哪一家又有新鲜发售。

就是一个线上二十四小时市集，有了这些老少咸宜的优惠平台，怎会不让顾客喜欢呢？

因此想要做好异业联盟必须要先让顾客认同。

参加简易

如果一个异业联盟因繁琐复杂申请注册、登录、优惠券标准，参加标准，制作海报等这个模式，反而会
让众多的中小商家望而生畏。

线上与线下

假如一种异业联盟只通过线上反映，并没有转换到线下购物后远离了门店拓客的效果。出色的异业联盟
同盟应当线上营销线下购物，真正意义上的把客户引流到店面，产生消费闭环控制。

共享共赢

异业联盟的模式一定要甲商家 乙商家 丙商家 顾客三者的双赢。甲商家赢得了人气值，乙商家营销了商
品，丙商家推广了知*名品牌，顾客获得了性价*比高。仅有多方面的双赢才可以让这一异业联盟走得更
远。

适应性强

异业联盟服务平台不仅要合适大商家推广必须同时还要达到小商家引流方法的需求。尺寸商家在一起互
相分享一个平台，相当于把每个小一点私域流量池圈连通，打造了一个高人气值异业联盟群。各行业的
商家，无论何种都能够有着这一私域平台。这类通用服务平台也满足附近住户便捷的需求。



异业联盟主要是用于打造出线上与线下商业服务结合的软件系统。适合于融合各个行业线下实体店，线
上展现门店信息引流方法模式，建立多商家联盟管理体系。
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