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产品名称 15天卖出24000斤黄桃，所有行业可复制的营销
系统，学会你也能

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

农村创业，国家近年来的扶持力度特别大，政策上特别支持但是虽然现在有很多的电商平台，媒体平台
，比如近特别火的抖音平台，都给农业产品做出了十分大的流量支持，但是，还是有很大一部分的农产
品，处于滞销状态，好的产品无法卖出去。

其实，大部分农户对于这种新兴的媒体渠道不懂，更是知之甚少，而且极大部分根本不会使用，也不敢
使用，还是在用比较传统的方式在做售卖。

并且，电商平台，以及自媒体平台对他们来说，操作难度比较大，运营的周期和难度都比较大，但是，
社交电商却能够在极短的时间内解决推广的问题，而且运营也不是那么复杂，特别适合他们。

举个例子

夏季是水果大丰收的时候，福建三明建宁盛产黄桃，黄桃的产量会特别大，一般500棵黄桃树，就可以生
产 3.5万公斤的黄桃，现在大概有近万亩，所以产量极大。

在以前，农产品基本上都是自产自销，覆盖的面积及传播特别小，但是现在，黄桃渠道打开，取得了非
常大的成绩，销售效率也得到的极大的提高。

这里面，电商和微商的表现及其突出，建宁的李先生，就用微信，半个月就卖出了将近15000斤的黄桃，
这真是不可思议，那么他是怎么做的呢？我们来解析一下。

步：爆品1元，引流

李先生找人做了一张美美的宣传海报：68元5斤装（原价60元5斤装），这样先抬高产品的价格，黄桃价
格仅需1元，他在微信群里面，朋友圈发广告，也让朋友去传播，这样就建立了批种子用户，然后建立微
信群。



第二步：开启

早上8点开始，到晚上的8点，每两个小时一次，7次。

形式：采用抢红包形式，每次发2到10元的红包，手气佳者就可以直接获得1元资格，当然每个号每天限
一次，持续做7天。

这样的方式，相信很多人还是无法抗拒的，而且共重要的是，条件特别简单，而且突出了活动的真实性
，而非套路，与这批客户建立起了极高的信任。

第三步：客户裂变，瞬间建立极高流量池

活动第三天开始，在群里发通告：每邀请一位好友进群，即可立减1元，邀请满一人，就可以获得2元黄
桃一份，并且包邮。

如果没有满34人，就邀请多少人，减少多少金额，通过这样的活动与大量的客户建立起了极高的信任，
都会觉得这个活动特别号，这样3太难时间就裂变了12个群，超过了5000多的群体。

第四部：成交转化

之前已经与客户建立起了极高的信任，同时参与的这些用户，也收到了一大箱黄桃，他们一定会在群里
晒照片，夸赞黄桃多好吃，包装多精美，这时没有抢到的人，肯定会心动，开始蠢蠢欲动。

有些群友也会在群里表示要买黄桃，希望群主能给写优惠这类的，但这时，可一定要稳住，不要着急。

过几个小时，或者第二天，在群里宣布：新用户加群主，首单立减10元，这样不仅沉淀了1200的粉丝，
而且有超过1000人购买，5000斤黄桃很快销售一空，销售金额达到6万元。

第五步：招募合伙人

一个礼拜的时间，积累了大概有1000多的消费者，这里面大部分的还是宝妈和中年女性，这时做出1礼拜
卖出5000斤的宣传海报，同时发布合伙人招募信息：只要卖出去一箱，就可以赚9.9元，而且是代发。

这对很多女性来说，还是很原因做的，于是很快就招了60多名合伙人（代理），他们发发朋友圈，向身
边人推荐推荐，平均下来，每个人每天大概卖5箱左右，这样做了一个礼拜。

60*5*70=2150*5=10750斤,加上之前自己卖的5000多斤,半个月总共卖出15000多斤

第六步：延伸

在活动结束之后，不仅仅卖出了24000多斤的黄桃，更重要的是积累了将近20个微信群，3000多名好友，
谁掌握粉丝，谁就拥有的主导权，不仅仅可以去卖黄桃，他也可以与其他的渠道进行合作，售卖各种其
他水果等产品。

其实，这个方法看着挺简单，但是，每一步都要精心设计，而且平时群内粉丝的经营也是一大难点，此
方案希望可以给大家带来更多思路。
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