
新兴的盈利模式和营销策略层出不穷

产品名称 新兴的盈利模式和营销策略层出不穷

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

新兴的盈利模式和营销策略层出不穷，进入移动电商时代，商业形势

变化迅速，一旦你不能跟上时代的步伐，你就很容易被市场抛弃，而

不同的行业联盟是一种顺应趋势的产物，整合没有竞争关系的行业，

实现共享和双赢的目的。

异业联盟平台整合不同行业商家，打造多业态、异业联盟等一站式线

下实体店和线上微信电商相结合的创新服务新业态。从本质上讲，它

是为了获得与自身没有竞争关系的不同行业合作伙伴的流量，为彼此

的用户创造额外的解决方案，并共同分享利益，未来的竞争将是联盟

和联盟之间的竞争，打破垄断的跨境联盟和资源整合是未来的总体趋



势。

一、商家异业联盟有两种形式：

一是同行业跨区域。

适用于旅游、票务、游乐场等行业属性较重、区域属性较清的平台，

二是同地区异业联盟。

适用于打造城市商业联盟、城市商圈平台，消费者可持卡在各联盟商

家一般消费，享受折扣，如果用户在万达商圈领取联盟卡，商家统一

享受会员折扣。

二、异业联盟四大核心:

1.联盟成员:一张联盟卡，通过全市，享受联盟商家的折扣。



2.组织平台；联盟的组织者和经营者。

3.推广者:商家和用户的先驱，协助平台建立联盟。

4.商家：不同行业的商家加入联盟平台。

中国移动异业联盟成功案例：

你有没有注意到中国移动经常收取电话费、宽带套餐或购买指定的手

机，但大多数手机都是与手机制造商合作的定制机器或合同机器，这

无疑是异业联盟的运营模式之一。只要你认真思考，你就会发现，在

我们的日常生活中，异业联盟的成功案例无处不在。

异业联盟平台有什么优势？

1.增加会员，扩大业务营销：异业联盟联盟具有显著优势，可以交换

商家积累的部分私人客户，利用其他商家建立的营销沟通渠道进行宣

传，这相当于是彼此搭借快车，双方的边际成本几乎为零，但是却可

以增加潜客转化的几率，实现范围更广的营销。



2.刺激消费，提高业务管理能力：不同的行业联盟平台为主要企业定

制了完善的在线和线下推广和营销体系，在单个商家的商店消费中积

累的积分可以在不同的行业联盟平台上使用，聚合所有商家的通用会

员，提高用户的消费转率，通过平台线上线下为商家引流，拉开与周

边同行的竞争，实现客流和营业额的增长。

3.准确分析，抓住更多潜在客户：不同行业联盟平台允许每个商家有

一套会员系统，准确管理自己的消费者，开展各种个性化营销，实现

商店O2O，如团体购买，红包，会员卡，优惠券和其他模式，通过联

盟中的会员卡和优惠券流通，实现交易，终身锁定客户。

结论：在当今资源开放、流动的互联网时代，要实现资源的实现，我

们应该更加善于借力，未来世界的关键能力是寻找信息的搜索能力，

利用信息的思维能力，从大量信息中捕捉趋势的洞察能力，以及在发

现趋势后快速跟进的能力。异业联盟，是不同行业、不同层次的商业

主体的联合，也可以是同行业各层次不同商业主体间的联合。联盟的

商业主体之间，既存在竞争，又存在合作，合作共赢是异业联盟商业

主体的共同目标！
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