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产品详情

根据当下我**品行业，其实随着电商的出现，其销售量销售规模已经
达到了新高。

酒水新零售更多的是用于线上渠道赋能的方式，结合供应链管理，其
核心价值就在于数据技术赋能以及线下门店发展，酒水新零售通过分
析酒类消费者的大数据，将酒类消费者模糊用户群体精细化。

当下中**业正在经历十分剧烈的调整，从竞争以及产品定位的角度上
来看，企业需要尽快提高自己的竞争力，并且当今互联网社会能够快
速建立竞争优势就在于，是否能够产品品牌化，而想要产品品牌化就
需要有大量的流量维持。

企业如何为自己的电商市场、电商平台进行价值赋能呢？

根据当下《促进消费实施方案》的颁布，共享购商业模式已经成为了
当下培养自己私域流量的方式。



用户在平台当中消费，即可获得共享值收益，根据共享值的数量，平
台将会每天空投共享积分，共享积分可以设置成每过一段时间就进行
减产，减产的目的就是为了让共享值的购买力上升，并且平台将根据
商家的让利，产品的利润进行共享积分的购买力托底。

消费者在进入平台之后，通过消费即可获得共享值，同时消费者通过
商家让利可获得让利额10倍的共享值收益，商家可让利额度2倍的共享
值收益。

共享值是什么？

共享值是一种用户消费可获得的一种平台共享值，可用于转化成为共
享积分。

共享积分是什么？有什么用？

共享积分是一种平台资产，可在平台当中流通出售，并且共享积分的
价值是根据市场的需求关系进行波动，按照当日释放价值进行累计，
与共享积分等值为止，前提就是商家舍得让利，让利的越多，用户所
留存的也就越多。

只有让消费者觉得在这个平台当中消费，既可以便宜又还有返利，甚
至还能赚一笔。

平台通过商业联盟的方式，将线下各行各业的实体商家进行整合，多
方面投入，相当于多分担营销成本，从而减少平台的投入，通过商家
联盟的方式扩大平台的影响力，当然平台的一切商业都是构建竞争壁
垒的基础，当然蕞终的目的就是围绕盈利，所以考察项目的关键因素
是盈利模式。

共享购商业模式，消费者以及创业者通过分享以及消费获得共享值，



从而获得共享积分，经营者通过消费者让利的同时，也可以获得共享
值，从而达到增加流量、提高复购率的引流锁客效果。

当下时代已经改变，人们的消费习惯一直在改变，从当下就是企业电
商元年，商家们做电商不能再一成不变了，要跟随大众的消费习惯来
进行改变。

详细资料、软件开发、模式设计可后台私信获取。
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