
北京APP开发，分销商城、分销系统、微分销、微商城、商城源码、
股东分红

产品名称 北京APP开发，分销商城、分销系统、微分销、
微商城、商城源码、股东分红

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋403室

联系电话 15766340569 15766340569

产品详情

大家好我是软件哥，今天继续给大家分享在社交电商中需要用到的商业模式-股东分红股东分红-
分红模式做平台的主人，每天享受分红！

一直以来，微三云都紧跟时代的步伐，不仅开发了市面上热门的分销模式，而且不断对已开发的模式进
行微创新，因为我们坚信，只有规则合理的分销模式才能经得住市场的考验，才能真正刺激市场需求，
充分调动粉丝的积极性。

因此，微三云开发了“储备金”分红模式，让那些为平台打拼过，做出贡献的股东可以得到更多的回报
，从而促进平台发展壮大，形成良性循环。

储备金是指平台运营者每卖出一个商品，从中抽出一定比例的利润放入奖池，累积到一定时间后再按规
则分红给店长。

储备金有两种分红方式：1、按分值模式： 只要销售员拥有店长身份，就可以得到绩效奖励的奖励。

2、按销售额模式：只要销售员拥有店长身份并且发展团队产生销售额，就可以得到储备金的奖励。

分红原则

每个人能奖励多少只跟他自己以及他的下级有关。



注：

"权重"体现这个角色在平台的重要程度（贡献价值），由商家根据实际经营情况在后台设定；"分值"体现
这个角色在平台的相应价值，由商家根据实际经营情况在后台设定；

假设平台设置如下：

根据公式：个人贡献分=（自身店长分值+直属下级店长分值）*自身权重

如右图：

**店长A的平台贡献分为：（20+20+10+10）*10=600

**店长a的平台贡献分为：20*10=200

店长b1的平台贡献分为：（10+10+10）*5=150

店长b2的平台贡献分为：10*5=50

店长c1的平台贡献分为：10*5=50

店长c2的平台贡献分为：10*5=50

那么平台的总贡献分就有：

600+200+150+50+50+50=1100

平台的总贡献分有：1100

个人奖励=个人贡献分/平台总贡献分*平台发放金额

此时，如果平台累积的佣金有2200元，那么分别可以得到以下奖励：

A：2200/1100*600=1200元

a：2200/1100*200=400元

b1：2200/1100*150=300元

b2：2200/1100*50=100元

c1：2200/1100*50=100元

c2：2200/1100*50=100元



统计结算

自定义统计时间（例如：只统计2019-10-1到2019-10-7共7天）在这期间内统计店长绩效占比，进行发放奖
励。

每个店长的人都有相应的平台贡献分：

销售额：代数内所有团队(包括粉丝，不包括自己）的总消费金额

个人贡献分：销售额*自身权重

注：

"权重"体现这个角色在平台的重要程度（贡献价值），由商家根据实际经营情况在后台设定；

店长个人平台贡献分=（店长身份设定代数内所有团队（包括粉丝）的总消费金额）*自身权重A消费额
度：20

B消费额度：15

C消费额度：10

D消费额度：6

E消费额度：5

F消费额度：4

G消费额度：3

H消费额度：2

**店长A的平台贡献分为：(15+10+6+5+4)*4=160

**店长B的平台贡献分为：0*4=0

**店长C的平台贡献分为：(5+4+3)*4=48

店长E的平台贡献分为：3*1=3

店长G的平台贡献分为：2*1=2

160+0+48+3+2=213

此时，发放分红金额有2130元，分别可以得到以下奖励：



A：2130/213*160=1600

B：2130/213*0=0

C：2130/213*48=480

E：2130/213*3=30

G：2130/213*2=20

发放次数：同一批统计结算的店长可发放多次

统计时间：当次发放分红统计结算月份的时间

统计月份：当次发放分红统计结算的月份

继续发放：已发放记录的批次，按此批次的店长再次发放分红

马太效应——多的愈多，少的愈少！

对股东来说，如果停滞不前，得到的奖励会变得越来越少，反之，那些努力发展下级的股东得到的奖励
会多得睡觉都会发笑；

对平台来说，制定了合理的激励规则，会加快平台推动力量的增长，在市场竞争中打败竞争对手，脱颖
而出！

天道酬勤——努力越多，回报越大！

前面可以看到，虽然所有股东都可以拿到奖励，但是股东A可以拿到1200元，而代理d只能拿到4元！

也就是说，级别越高，直推下级越多的股东，对平台的贡献也就也大，得到的奖励自然也就多得多。

供应链系统

微三云的企业文化

针对厂家和电商平台，提供产品供应链服务的系统，通过整合各厂家货源，统一对接各个社交电商平台
并完成订单处理、分销结算、货款扣除、自动对账等，从而让电商平台快速对接并为自己的用户提供多
样化产品，也让供应链有大量的电商平台完成卖货变现，实现供应链数字化与全链路协同共生，提升行

业效率。
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