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近期火爆的嗨购模式是什么？新一期来给大家全面解析。嗨购方法一

般是作为一个一站式买卖创业服务中心而上线的，致力于社交网络分

享新消费赛道，以大众的自己创业心态为载体，用商品、商家及制造

商让利为基石，用创新方式促进消费理念升级，发展趋向网络经济，

从而打造买卖自己创业新生态。

嗨购方法思维逻辑：

顾客选购之后得到“嗨值”，线下顾客在用户选购之后也可以获得“



嗨值”。然后根据“嗨值”总数，每日空投物资“嗨呗”，而嗨呗每

一段时间都会进行减产，减产的目的就是为了让“嗨呗”的消费能力

增强，系统软件会根据商家的让利、产品的盈利进行“嗨呗”消费水

平的刮底。

消费者进入综合服务平台后，消费后获得嗨值、而且消费者依据展销

会得到让价额10倍嗨值赢利，商家可以让价额2倍购物值赢利（此外销

毁商家让价额等额的的嗨值）。

举例子：

假设今，日各大论坛10万嗨值、消费了1000元、商家让利了10%、以

每日空投物资500枚嗨币为例。

自己嗨值计算：1000块钱*10%*10倍=1000嗨值

自己获得嗨币计算：1000嗨值*500嗨币=5嗨币

商家获得嗨值计算：1000块钱*10%*2=200嗨值



注意：嗨币使用价值的会随着每日各大论坛的成交额波动，按照当日

释放出实用价值累计，与嗨值等额的才可以。

嗨贝怎样有着？举例子：

以今，日各大论坛10万嗨值、交易1000元、商家让利10%、每日空投

物资498枚为例计算。综合服务平台每日营销推广498枚嗨贝，那般自

己获得嗨值：1000元*10%*10倍=1000嗨值，而自己今，日获得嗨贝：1

000嗨值/各大论坛10万嗨值*498枚嗨贝=4.98枚嗨贝。

嗨贝产品质量是根据市场销售供求关系波动，按照当日释放出实用价

值累计，以嗨值等额的才可以。那般商家所取得的嗨值：1000元*10%

*2倍=200嗨值，商家让利越多，那般嗨贝实用价值越多。

嗨购方法对于消费者而言，买卖越大，那般得到它的价值也越高，保

单价值就会越多。

对商家而言，每日舍弃赚到的赢利一部分，但是推广方法 蓄客拓客这



三部曲会一直坚持下去，顾客越多，那般授信额度越多。越舍越得，

越舍越赚。

商家越舍越得：商家让利越多，消费者越买卖。商家越舍越得！

消费者越花越有：商家让利越多，消费者越买卖。商家越舍越得！消

费者越买卖，得到嗨值越多，保单价值越多，消费者越花越有！

嗨贝价格优良快速增长：参与商家越多，总体让利总额越大，消耗小

贝壳总产值越大，规定嗨贝量非常大，而每日空投物资经营规模始终

不变，嗨贝需要量非常高，价格日益提高。

消费者变消费商：促进消费理念升级，让客户买卖放心，买卖无痛，

买卖就等于是赢利，买卖就等于是赚钱，买卖就等于是自己创业，消

费者变消费商。

促进实体经济发展：买卖就送嗨系数的商业模型促进实体经济发展，

为实体业去库存！实现了推广方法、蓄客、复购核心竞争能力，造成



强悍优势

嗨购模式是否合法合规？

嗨购生活模式完全符合当下趋势，利用绿色消费积分解决商家销售难

、商家经营难、创业风险大、用户消费难复购等问题，其商业模式合

法合规，市场接受度高，并具备着四个大局观，是长久稳定的好模式

。

消费者：

改变传统的消费购物方式，让确认收货从原来的终点变成收益的起点

，通过购物获取嗨值，转化为嗨贝获取价值，建立消费者与平台的粘

性，让消费者成为消费商。

经营者：

嗨购平台为经营者锁定大量消费者粉丝，经营者通过产品让利，轻松

获取流量用户，解决经营者销售难、推广难、复购难、经营难的痛点



与现状，让商品不难卖，让生意不难做。

创业者：

嗨购平台搭建消费创业体系，解决传统创业者创业难的现状，轻资产

投入，消费即创业，快速搭建稳定团队，助力创业者无忧起航。

生态体系：

消费者和创业者通过分享及消费获取嗨值，从而获取嗨贝。经营者通

过为消费者让利的同时也可获得嗨值，从而达到增加流量、提升复购

率的引流锁客效果。

同时嗨贝每日空投，根据让利额等量销毁嗨贝，形成嗨值一路增长，

嗨贝逐渐递减，终嗨贝供不应求。

你时代已经变了，人们的消费习惯一直都在改变，从2022年开始是企

业电商元年，老板们做电商，不能在一成不变了，要考虑跟着大众的

消费改变。琢磨消费者的心理，颠覆传统的营销方式。转变思维。顾



客就是流量，在互联网的电商时代，有流量者为王。
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