
娃哈哈妙眠微商新零售模式系统开发

产品名称 娃哈哈妙眠微商新零售模式系统开发

公司名称 广州茂林网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区城门大街2号之三5楼5103室

联系电话 19864740108 19864740108

产品详情

娃哈哈妙眠微商新零售系统开发，娃哈哈妙眠商城模式开发、娃哈哈妙眠代理系统开发、娃哈哈妙眠云
仓代理系统开发、娃哈哈妙眠奖金制度模式开发

(相关声明:文章资料整理于互联网，仅作为有开发需求者的模式参考，与相关平台没有任何关系，玩家
勿扰，若有侵权可联系删除)

互联网环境下，企业借助互联网的东风，不断深化内部发展技术，推进企业向着网络化和信息化的方向
发展，而网路化经营模式则是互联网环境下企业发展的又一趋势。基于新常态的经济发展背景，企业要
自觉调整内部发展策略，并积极适应新环境的发展，制定相应的“互联网”战略，将新时代下互联网发
展的优势与企业的区位优势进行有机融合。

。随着社交流量和电子商务交易集成的不断加强，社交电子商务占在线购物市场中的比例也有所增加。
从2015年到2018年，社交电子商务在整个在线购物市场中所占的市场份额从0.1％增加到7.8％[1]。在主要
的社交电子商务平台中，z成功的是电子商务平台拼多多。

拼多多在2017年成为电子商务一匹黑马，拥有超过3亿用户，相比与淘宝和京东上市用到的时间远远的少
，就用了两年多时间。拼多多在2019年突然变成了国内第二电商平台，现在拼多多市值就已经超过了百
度，这足以看出拼多多是社交电商之中一批电商黑马。

现如今，在传统电商红利已尽的时代，社交电商也逃不掉六年匮乏的问题，还有其在发展中的一系列问
题。因此，如何正确的解决社交电商发展中的存在的问题，对我国社交电商的发展具有很重要的意义。

而面对社交新零售的快速发展，我们又要怎么把握住机会呢

一、娃哈哈妙眠代理制度详解

1.门店



新零售门店代理：只需1万元任务量保证金

完成500箱（股东只需100箱）拼团赠送任务，保证金退！

新零售门店收益：

①门店进价260元/箱

②旗下会员差价：140元/箱

③推荐门店奖励5000元（推荐股东奖励1000元），旗下会员每箱10元

2.总代

新零售总代：只需10万元任务量保证金（参股只需每股1万元），即可获得总代经销权，完成5000箱（股
东只需500箱）拼团赠送任务，保证金退！

新零售总代收益：

①总代进价220元/箱

②旗下会员差价：180元/箱

③招募门店全收10000元

④旗下门店差价：30元

推荐总代奖励5万元，旗下会员奖励10元/箱

3.区域

新零售区域公司：

A类-5万箱（股东只需5000箱），任务保证金40万。

B类-4万箱（股东只需4000箱），任务保证金30万。

C类-3万箱（股东只需3000箱），任务保证金20万。

即可获得区域独*家经销权，完成目标任务量，可以退

具体方案可联系我沟通获取

娃哈哈妙眠微商新零售系统开发

二、如何做私域流量?

首先是要搭建自己的私域流量池，目前适合商家们去搭建私域流量池的软件有不少，不过z优/秀的非微
信莫属，目前微信的用户量早就突破了十二亿，这十二亿的用户就是一笔宝贵的财富，而且微信的社交
属性十分强大，商家们在这上面搭建一个私域流量池的话吸引到更多用户的可能性会更大，而且由于微
信是大多数人经常使用的一个社交软件，所以流量池中的用户的活跃度也会更高。



导入用户，这是做私域流量的第二步，这一步一定需要平台、工具、场景，甚至是一些“手段”。将用
户导入自己的流量池之后，商家们才有机会向其营销产品。

如果客户只是购买了产品，商家就生硬的拉他入群，可能会比较难，但是如果本身就依据社交平台，有
一定的温度，用户心理接受度就会更高一些。所以商家们还需要多和用户交流，尽量获取用户的信任，
有些时候还可以借助一些平台的帮助。

如我司新零售平台，本身就具有社交属性，塑造领红/包、附近社交的一些场景，使添加好友不在生硬。
利用平台，商家可以将活动直接触达用户，即使不是好友用户，当用户享受到一些甜头，再去打造私域
流量池就会简单很多。
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