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现在，国内电商行业发展非常好，不断有新的电商平台崛起。就拼多多来说，这是继淘宝和京东之后，
又一个具有庞大流量的电商平台。不过，淘宝和拼多多哪个平台的流量更多呢?

一、哪个流量大？

淘宝

两个平台虽然都属于电商平台，但两个平台线路走的就不一样，虽然拼多多也有一些我们见过的品牌入
驻了。

但是我觉得还是淘宝平台的流量会多一点，不看交易只看用户活跃度越是淘宝高，拼多多现在的用户是
增加了，但不可能这么容易超过淘宝的，所以流量上肯定淘宝会多，淘宝现在对直播机构和短视频的扶
持都是很好的，对中小机构主播也是扶持比拼多多好。

二、如何获得淘宝流量？

1.自然流量

所谓的免费淘宝自然流量，也就是买家们通过淘宝的搜索引擎寻找商品时产生的流量，这种流量是淘宝
店铺的主要流量来源，虽然是免费的，但也是重要的。要想持续获得淘宝流量，那么就需要在这个方面
多下功夫。比如做好宝贝的标题优化，还有主图优化，这样就会更有利于买家搜索到店铺产品，并且会
产生点击。真正能够做起来的淘宝店铺，往往都是在获取免费流量方面做得很好，所以这个方式是不能
错过的。

2.活动流量：

卖家还可以通过参加淘宝活动来获得流量，比如聚划算，天天特价等，淘宝的活动还是非常丰富的。因



为活动中的商品价格都比较实惠，因此会吸引大量的买家，如果自己店铺的产品能够在活动页面展示的
话，那么就不愁没有流量。很多卖家都是因为把握住了活动中的机会，从而打造出了店铺的爆款宝贝，
这样在后续的时候，爆款宝贝会为店铺带来源源不断的流量。

3.直通车：相信做过淘宝的人都知道直通车，这是淘宝官方的付费推广工具，能给很直接有效的为卖家
带来淘宝流量。当然，这种流量获取方式是需要付费的，而且还需要注意相关的操作技巧，不然在上面
花的钱也是白费。做直通车要不断进行关键词优化，找出产品的词，并且总结出哪些词的成交率比较高
，这样才能够用直通车来打造出爆款产品。

4.站内点击：这些主要由收藏夹，购物车，还有会员中心的一些直接点击浏览。这些可以适当通过诱惑
软文促使客户关注，收藏倒是不错的。例如：收藏减价，关注送购物券，这个可以从中获得一些点击量
。

虽然说现在拼多多的用户很多，但是，不可否认，和淘宝相比，还是有一定的差距的，毕竟淘宝作为电
商界的老大，拥有着非常多的忠实粉丝。且淘宝的制度更加完善，更受消费者欢迎。
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