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店铺想要做起来，离不开这四样：产品、资金、经验技术、人力。通过排序，我们可以看出各自的重要
性。下面分享些对大家运营店铺有帮助的经验与方法。 获取流量方法之直通车推广

直通车推广是店铺现在获取大量流量直接有效的一种方式。在淘宝，做得好的商家，基本上都要靠直通
车引流。近不少商家说，以前直通车随便开开就可以开起来，现在怎么也开不起来。那是因为现在越来
越多的商家都选择了直通车引流，竞争越来越激烈，既然都在开，那就要看谁的实操更技高一筹。

引流方式之多，直通车之所以被广泛应用，自是有它特有的优势。买家买东西都是通过搜索关键词组来
直接获取自己想要购买的宝贝，而直通车推广的方式就是关键词推广，这就使得引来的流量相对其他方
式更为，转化更高，权重提升比较快。权重一旦起来，淘宝自然就会送给你大批免费流量。商家也正是
看中了这一点，希望通过直通车付费推广来拉动免费流量。

获取流量方法之淘宝客推广

所谓淘宝客推广，就是商家通过设置内部优惠券让利给消费者。通过设置佣金或者支付服务费，让淘宝
客把商品推广给消费者，终促成成交。

商家可以登录自己后台，点我要推广，进入淘客推广界面，淘宝客活动广场里有很多淘客在做招商活动
，找到适合自己的类目报名即可。商家也可以自己建立定向招商计划，等待淘客主动联系我们。

淘宝客推广也是现在很多商家常用的推广方法之一，和直通车一样，是一种付费推广，不同的是，淘宝
客的展现和点击都是免费的，只有在成交之后，商家才支付佣金，而直通车不然，不管是否成交，只要
买家点击，就会自动扣费。淘宝客佣金比例的设置是由卖家自己设置的，并能随时调整，比较灵活，容
易把控支出成本，而直通车点击一下多少是不能自己把控的。

但是淘客没什么权重，平时配合冲销量，冲流量还是可以用的，但是单靠淘客，店铺是很难做起来的。

获取流量方法之智钻推广



智钻也就是钻展，淘宝的另一付费推广方式，直通车是按点击收费，而钻展是按展现收费，每千次展现
扣费的模式。

通过钻展推广，获取的流量远远要高于直通车推广，但是它带来的流量并不如直通车那么，这就导致并
没有直通车转化高。钻展是为那些推广需求更高的卖家而量身定制的，更适于热卖单品、店铺和品牌推
广，对于初级的中小卖家来说不太适合。

获取流量方法之报活动推广

大部分客户都想买到物美价廉的商品，所以尤其是每逢大节日的时候，基本上都会搞一些活动，流量是
非常大的，商家可以挑几款的产品来做些活动促销，少赚没关系，但是信誉上去，人气旺了，权重高了
，对店铺后期的发展都是有好处的，况且薄利多销也是一种方法。

小提醒：在选择做活动的产品时，如果产品不过关，建议活动宁愿不做。

提获取流量方法之达人推广

大家也可以多找淘宝达人合作，流量还是很大的。入口有很多，如果有机会上了首页的任何一个入口，
那流量就爆炸了。淘宝达人主要是写软文来推广商品，靠内容营销。不需要高得离谱的佣金，也不需要
内部优惠券，只要你的商品符合达人的推广内容风格，就可以被采纳，也是获取流量比较健康的一种推
广方式。

获取流量方法之优化宝贝排名

01、分批上架

如果店铺有几十款宝贝需要上新，切记，不要在内，将所有的宝贝全部上新完毕，而是要每天分批上新
，这样，才能保证店铺每天都能排名靠前，增加更多的曝光机会。先要获取到展现机会，才能保证被买
家看到，才能有流量。

02、上架时间段安排

宝贝上下架时间安排，一般选择人流量比较大的时间段上下架，这样才能在有排名展现的时候获取到大
的流量，不要把所有宝贝都安排在一个时间段上架，上架时间要错开。

03、上下架周期

一般选择7天为一个周期，相比于14天的周期，宝贝就多获取了两次曝光展现的机会，因为宝贝在刚上架
和即将下架的时候，权重比较高，排名就靠前。所以，周期越短，对宝贝越有利。

04、避免整点上下架

淘宝每天上下架的宝贝有很多，想要在某个时间段获取到比较靠前的排名，那商家就要在这个时间段，
比别人提前三五分钟上架，这样一来，下架时间就比别人提前，权重就会高于其他商家的宝贝，排名自
然会靠前。

获取流量的途径很多，每种获取流量的方法，都有各自的优缺点，商家可以根据自己店铺的需求、资金
预算，结合各种获取流量方式的优缺点来综合运用，店铺才能做的更好。你的流量你做主。
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