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公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

当区域经济发展到一定的阶段的时候，会在其特定区域内形产业链上下游的众多企业，建立了紧密的经

济技术协作圈——产业带 。

产业带同时也是电子商务的重要表现形式，随着互联网的快速发展，电商已成为拉动经济发展的强劲引

擎。线上产业带的异军突起，尤其是移动端的大范围覆盖，给企业发展带来无限商机的同时，也带来了

巨大的冲击和挑战。以地域为标志、以行业为纽带，整合城市及其周边行业上下供应链，有助于实现产

业资源的有效集聚。

因此，产业带商家的数字化转型将为实体经济带来更有效的支撑，产业带所处地方的劳动者和地方政府

都将受益，从而推动当地经济的发展。



以社交电商为基础，结合短视频、直播等工具

注重农村农特产品上行，促进商品流通全国

通过一户带多户，一店带多村的良性机制

同时整合供应链，对接城乡广域的大市场

对内拉动农村人民就业增收，对外扩大农村人文影响促进城乡经济社会协调发展，实现共赢！

一、不断变化的移动互联网场景

社交电商、直播电商、社区团购⋯⋯移动互联网的场景不断在变，

不断有新的模式，新的玩法出现，唯一不变的就是“变化”。

二、用“云平台”(社交电商系统)打造多个【农村平台】



每个农批市场可打造一个独立的“农村平台”，结合社区团购、

直播、短视频等玩法，供给附近的消费者。

三、电商供应链的发展措施有哪些？1、强化冷链物流的发展在电商的发展活动中，生鲜产品属于重要内

容。自电商渠道诞生起，就对产品质量与物流问题给予高度关注，因为物流风险与产品质量风险存在着

一定的联系。与普通商品相比较，在生产、运输、存储、加工与配送活动中，生鲜产品的要求更加严格

。要想保鲜，离不开冷链技术。建设并健全冷链物流，可以减少生鲜电商的物流风险。对于使用物流外

包服务的生鲜电商，应当认真开展相关的调研活动，确保所选择的冷链物流企业具备一定的性

2、出台有关产品安全的标准规定关于产品的安全性，一些西方发达国家已经出台了许多的法规与制度，

我国应当认真借鉴并吸收成功经验。要想确保供应链风险得到高效的管理与控制，离不开政府的大力扶

持。

四、农产品电商解决方案

1、预售拼购模式

预售拼购是消费者通过参与商城的产品预售活动，从而获得更加优惠的价格；同时，通过社交分享，还

有机会获得免单资格、活动阶段返现以及分销奖励，让消费者有机会“白拿”产品、甚至赚钱！



2、020线下结合线上【短视频】模式

O2O电商主要是针对线下零售实体店，进行商家及其产品、服务整合的线上综合平台；它结合了云平台

会员分销体系，完成线上线下导流的同时，比传统O2O平台更能沉淀用户资源，实现平台、商家、用户

的“数据持续变现”。

3、直播卖货模式

这里小编提到的直播带货，不是某宝、某音，而是打造用户自己的直播电商平台，掌握数据，沉淀用户

，将顾客留存在商家自己 直播平台结合平台里面的商城，进行推动卖货。电商直播是以社交电商与直

播为结合点，通过主播入驻平台，更丰富和生动的给平台/个人店铺做商品或品牌直播介绍及演示，与消

费者互动并现场引导购买，实现“直播带货”的新型电商模式。

现在是互联网的时代，农产品电商也逐渐走向风口，什么公益助农等等都在开展。农产品电商的出现，

帮助了广大的农民和乡村致富。但是现在也有很多人在用传统的方式“叫卖”，时代在变化，方式也不

能一成不变。只有借助互联网的力才能到达成功的彼岸。小编这里介绍的只是其中一些些模式，更多的

还是会结合你的实际产品和情况来给更合适更完整的方案呢！！



未来已来，不管你是否看懂

唯有跟上，才不会被市场所淘汰

①想要获得完整资料可找小编获得

②如果有卖货难、拓客难的问题，欢迎咨询小编，结合现有资源梳理适合的方案
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