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分销模式是把双刃剑，零售企业该如何选择模式转型？

分销是把双刃剑，用好了黄金万两，跟大家分享什么是分销体系

一、什么是分销？

分销的适用范围很广，比如有个开面馆的老郑，他做的面很好吃，有个经常来面馆的客人小陈，小陈几

乎每个月都来面馆吃面。



突然有老郑对小陈说，小陈同学既然你这么喜欢我家的面，我想和你谈一个合作计划，合作计划是这样

的，你既然这么喜欢我家的面，那么从开始，我正式邀请你成为我老郑面馆的合伙人。

合伙人有以下几点，你和以前一样照常来我家吃面就可以了，以前你来我的面馆吃面不打折，再好吃都

不打折，现在你成为了我的合伙人，你来吃面我给你打7折，如果有朋友问你那里的面好吃，你帮我告诉

他“老郑面馆好吃，你报我小陈名字可以打7折”

报你名字来吃面的朋友，每吃一碗饭我就给你1元奖励，他们再推荐朋友过来吃面，每吃一碗，我给你0.

5元的奖励，小陈同意了这个合作。

于是小陈就开始不断介绍朋友过来吃面，到了月底，老郑对小陈说因为你这个月的介绍，我的面馆生意

兴隆，他们一共来本店吃了2000碗面，这是按约定给你的1800元。

小陈觉得好棒，平时只是来吃面，现在能吃的这么好的面的同时，还能赚外快，真的好赞，过了段日子

，小陈要准备考试，这个月他很忙，没时间去帮老郑介绍人来面馆了，但是忙里偷闲他还是会来面馆吃

吃面。

有，老郑拉着小陈递给他6000元，小陈很诧异，老郑解释道：你上次介绍的那些朋友，他们吃完面好欧

，感觉味道确实很不错，从那以后，他们会经常来关顾。



并且也介绍他们的朋友过来吃面，我同样也给他们奖励了，这些是你应得的，当初多亏你介绍，我的面

馆才会有现在这么兴隆的生意啊。

从而之后，小陈就和老郑的面馆长长久久的合作下去。

小陈成为面馆的合伙人，帮老郑介绍客户就是分销，分销系统就是把线下模式搬到了线上，借助互联网

的平台传播速度更快，范围更广而已。

很多传统行业的老板朋友，其实可以借助分销模式，扩大自己产品的销路和影响力，分销对于商家，消

费者都是有好处的，

对于商家来说，不用再去做广告营销，直接靠社交分享，就可以让自己的生意做的更好，

对于消费者来说，自己得到优惠的同时，还能赚到收入，人人都是消费者，人人都是创业者，分销模式

虽好，但是不能乱用。

二、分销模式使用范围广泛



1.为什么选择分销

由于同类产品快速增加、相关行业剧增、目标市场过大、预算不够等种种原因，导致企业单纯依托自身

销售渠道做得不够好，业绩下滑、增长缓慢，无法达到预期，企业也无法实现收益大化的目的。于是，

通过其他中间商企业丰富的销售渠道，将自己产品销售出去就成为市场经济的常态。

2.目的

我们的经济发展越来越快，很多行业都愿意选择分销，因为分销是非常便捷、低成本的一个模式。企业

将产品以低于市场价的价格提供给中间企业，产品被销售出去，中间商在加些利润卖给消费者，同样获

得利润。以低的成本获得了丰厚利润，消费者也能方便地获得产品服务，可谓一举两得。

想要做好分销，一定要先知道分销是什么意思，才能通过分销获得营销渠道，间接的扩大市场，获取更

多利润。无论是企业、渠道、还是消费者都能收益，形成了一种良性循环。

三、如何运营

1、多样化营销模式赢在移动分销模式模式实现全民营销，让商家与消费者之间建立联系，在原本支付给

系统平台的流量以及广告费，变成利润来分配给分销商，增加商家与消费者之间的粘性，在社交上进行



的宣传，为商家的口碑带来流量，转化消费者。

2、分销模式模式与三级分销有什么区别？分销模式模式和传统的三级分销模式区别就是三级分销的分销

成员在订单成交之后，往上三级都有返佣奖金，分销模式则实际往上两级有返佣。

3、分销商销售商品成功即可拿销售补贴，佣金比例与分销商等级相关，分销商按照分销的层级管理来获

得返佣。

4、分销商的下级分销商卖出商品，上级分销商能拿到补贴奖励，较多两个分销商获得补贴。

分销模式是现在做移动电商的一个主流方向，不管是传统企业还是新兴微品牌，若想要在分销模式下分

得一杯羹，就选择适合自己产品的微分销系统吧!
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