
私域流量是伪命题还是真的值得去做？

产品名称 私域流量是伪命题还是真的值得去做？

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

公域流量获客成本越来越高，未来一定是做“人”的生意，谁把握了私域流量，未来就不会因为流量问

题所焦虑。

一.什么是私域流量？

私域流量是相对其而言的，指的是我们不用付费，可以任意时间，任意频次，直接触达到用户的渠道，

比如自媒体、用户群、微信号等。



二．为什么做私域流量？

1. 流量更可控

假设平台上有1000万用户，然而这1000万用户是共有的流量，与我们没有关系，只有把这些用户引入到

自己的微信，公众号，小程序等，才算是我们的用户，才能针对后续做出更优质的服务。

2. 

众所周知，公域流量是需要付费获取的，任何产品，没有投入关键词竞价，是不可能被搜索到的。一旦

我们把用户引入自己到私域流量，才能封闭锁客。

3. 深入服务用户的可能

目前抖音短视频的用户很多，当用户对你的视频感兴趣的时候，可收获一波粉丝，后续进行直播卖货，

短视频卖货等方式，把视频号变成网红号，这个号自然而然的就成为了私域流量池。

三．私域流量的载体



1. 个人微信

站在用户角度发朋友圈，分析用户需求，发布相应文章内容

2. 社交群（微信群/QQ群）

目前90%的用户都拥有微信，把用户拉群，适时在群内与用户互动，发送优惠活动，传达新品上新等，

维系好老用户的复购。

3. 公众号

通过公众号的文章发布分享干货内容，获取用户的关注，这样用户收到文章的概率远比平台文章几率大

。

4. 企业私域流量池载体

小程序/APP，把用户引入到小程序或者APP中，形成真正的用户闭环。



四．

1. 如何引入私域流量

（1）利益诱导，通过下载APP赠送优惠券，关注领取红包，进群领红包等方式。

（2）广告投放，通过广告内容吸引用户

（3）打造属于自己的IP，做优质的内容，产出有价值，由内容的干活，打动客户形成转化。

（4）线下引门店，把线下流量引入到线上

（5）通过砍价，拼团，会员卡，储值，支付，，分享，这一些列营销活动无疑实现用户裂变增长，以及

爆发式业绩增长。

2. 如何转化私域流量



01.直接转换

02.直播转换

03.社群转化

04.线下门店转化

3.做好私域流量的关键点

（1）保持与用户建立长期合作关系心态运营用户

（2）获客：洞察客户需求，提高高质量服务，增强用户粘性，引流。

（3）建立小程序/APP，嫁接产品，增强用户裂变。



小程序使用方便，无需下载。

小程序属于企业和商家的专属平台，不存在竞争，用户进入小程序后，会直接下单购买。

有效沉淀客户，促成用户反复回购，注册成为会员，客户留存率高。

助力实体经济转型，实体店依靠线下流量的时代已成为过去，目前出现的新零售生态，无疑需要将线上

和线下联合销售，不断带动客户，不出门也可线上消费产品，送货到家。

小程序基于社交而生，实现社交营销功能，如：砍价，拼团，会员卡，储值，支付，，分享，这一些列

营销活动无疑实现用户裂变增长，以及爆发式业绩增长。

通过不断储值私域流量，形成社交闭环，增强与用户的情感纽带，不断创造新的模式，开发属于自己的

社交软件，开发属于自己的小程序。要记住，大卖场的时代已经过去了，未来企业想要持续性发展，打

造属于自己的社交软件已经迫在眉睫！！！
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如需完整方案，更多模式分享交流，请找小编获取

（1）保持与用户建立长期合作关系心态运营用户

（2）获客：洞察客户需求，提高高质量服务，增强用户粘性，引流。

（3）建立小程序/APP，嫁接产品，增强用户裂变。
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