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新开的店铺没有流量？想快速出单应该怎么做呢？

依依总结了十点，大家可以对照看一下自己做了哪些；

如果说十点你全做了的话，那店铺流量翻倍是没问题的；

一、去S单，去付费投流，还不如去做好每一个真实成交，即使你把商品便宜几块钱，赚的少点，也尽量
去成交，因为真实成交不仅安全，成本也少；

二、把店铺商品和人群的一致性打造好，就是说你的产品主图、标题、价格等等所展示出来的卖点也是
一致的；

举个例子：

你做的是高端的设计师女装，那么你的图得是的，价格是偏高端的，标题的词是这个人群搜索的，那这
样，你才能抓住自己的人群；

三、尽可能的去完善商品新信息，包括类目、属性，都要填对，方便系统去抓取，也方便用户、达人更
多的了解咱们的商品；

四、主图、视频、评价，这些都是会影响到咱们商品的点击率和转化率的重要因素；如果点击率差一倍
，转化率差一倍，那在嘛呢订单就能直接差4倍；

五、不是不能换主图，而是要确保这个主图的点击要比之前的高，那就可以换，要注意，换了主图就会
掉流量，不是说因为权重问题，纯粹就是因为新的主图点击率太低了；标题和详情页也是一样的；

六、标题其实没有那么复杂，只要记住一点，选择和咱们商品高度相关且搜索量不错的，但在这个词下



的产品还比较少的词；

七、千万不要随意修改一口价、SKU，因为这些都是会承载一部分宝贝权重的，实在想要修改的话，那就使用打折工具，比如拼团、优惠券这些；
八、体验分是非常非常重要的，商品体验分、服务分这些咱们商家都是可以控制的，咱们一定要大限度
地去做好这个分数，体验分低于4.3分，那店铺流量就直接没了；

九、不要再无脑铺货了，要学会精细化选品运营，这个依依已经讲过很多了，无脑铺货已经不能在抖音
小店上使用了，铺得越多，店铺关的就越快；

十、破0动销安全稳定的方法就是去找达人带货或者是投小店随心推，这两种玩法依依也都讲过，在这里
就不赘述了；

好啦，就分享到这里了；
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