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产品详情

为了可以更好的提高网店的流量，卖家们也是花费了不少的心思和精力，但是如果发现网店没有流量应
该要怎么办呢?应该如何做才能够让淘宝店铺变得有流量呢?

：通过查看产品的浏览量或访客量，选取数值较高的且能够在一段比较长的周期内保持良好的趋势的产
品在店铺内打造爆款，用爆款产品带动其他产品的流量。

第二：根据产品的属性对产品进行分类，这样更方便系统把匹配的流量推荐给你，因为平台系统一般都
会对新店铺有一个流量扶持其，把握好这部分流量能够给我们的店铺把粉丝基础打扎实。

第三：现在网店竞争还是蛮激烈的，我们想要在这么多商家中脱颖而出，就要选择一些受欢迎比较个性
的产品，这可以瞬间引起用户的注意，然后再通过引流平台把产品的点击量做出来，这可以很好的把我
们的店铺影响力做起来。

第四：产品关联是一个很好的为店铺引流的销售方式。我们在单品详页里插入组合成套的产品，这样不
及能够增加订单的成交量，还可以增加其他产品的流量。

如何让淘宝店铺有流量?

：我们在店铺运营初期，我们要先根据产品给店铺一个的定位，然后给产品进行分类，千万不要看什么
火就卖什么，这样很容易给人一种乱七八糟什么都卖的感觉。平台系统也没办法识别店铺属性，也就不
能把更加的流量推给我们了。因此我们要给店铺一个的定位来保证系统把更加的流量给予我们。

第二：优化产品的关键词对于老用户来说已经不陌生了，但是新用户可能还不太了解，我就再说一次。

产品的关键词越是跟产品贴近，被搜到的机会就越大，因为我们平时在选择产品的时候一般都是通过在
搜索引擎里输入关键词，然后再搜索结果里浏览选择自己需要的产品的，所以关键词设置的好与坏是直
接影响我们自然搜索流量的首要来源，必须要重视起来。



当然了我们还可以使用生意参谋查看关键词的热度，一旦发现关键词热度降低，立刻更换。

第三：通过店铺促销活动或者官方活动来给店铺造势，增加店铺的转化，然后引导消费者对产品，物流
，服务进行评价，从而提升我们店铺的综合评分，比如好评返现，好评赠送优惠券等等。
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