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产品详情

1、增加淘宝店铺宝贝的数量

一般来讲，店铺宝贝的数量越多，则店铺的浏览量也会相对较高，这是有着正比关系的，店铺宝贝不仅
要多，分类也要统一，宝贝好为同类型产品，这样有利于系统给店铺进行分类，让流量更加jing确。

2、制作高质量商品图

图片是客户能直观了解宝贝的方式，客户不一定有耐心将文字看完，但是图片带来的视觉冲击力能让客
户认真看完，进而继续了解该宝贝。

3、在详情页中展示多个宝贝

在宝贝详情页中可以添加多个宝贝链接，捆绑组合销售，这些宝贝的介绍图片尽量高清，可以放大观看
，让客户有更多选择空间。

4、合理规划宝贝上下架时间

合理上下架宝贝能得到更多的浏览量，因为宝贝越靠近下架时间，排名也会越靠前。拼多多高峰期一般
在11:00-16:00，19:00-23:00之间，在这期间每半小时发布一个宝贝。

5、参与淘宝论坛交流

在淘宝论坛里你可以向其他卖家请教，有很多卖家会将自己的经验分享，学会别人的有点能更好的增加
自己店铺的浏览量。

6、积极参加淘宝平台的活动



积极参加淘宝平台的促销活动，增加宝贝的曝光率，吸引浏览量，或者使用速流宝来增加曝光率。

有什么技巧?

淘宝网店老店新开没有流量这是正常的，原因在于死店新开、老店新开其实都是在说店铺里是没有一点
权重的，我们要做这样的店铺基本是获得不了淘宝对于新店卖家的扶持的，得不到扶持自然就不会有流
量。

激活店铺点：解决动态评分问题

如果你是老店铺或者死店，店铺等级比较高冠级以上的，动态评分低于了4.7分，持续飘绿的，不建议立
刻去重开。重开的时间好大于180天，当激活的时候有一个五星好评就可以直接飙到5.0分。

如果动态评分是零的时候，那么就先随意去上传一个同类目的产品，进行破零快速获得一个五星好评，
让店铺的动态评分先变成5.0。

激活店铺第二点：主营类目占比

老店新开、死店重开都要考虑到你本身店铺的主营类目占比，店铺等级只要高于一钻以上的就不建议去
更换类目了，不然加上你类目占比低和死店没权重，你新的宝贝在新的类目里权重是非常低的。

一钻以下的店铺可以换类目，去上新品，记得在选择行业，选择类目产品的时候一定要进行参考数据，
对比了以后再去选择

激活店铺第三点：保持上新

保持上新至少7天，让淘宝知道你的店铺是活跃的，不再认为你是死店，这个事情一定要坚持去做。

激活店铺第四点：清理滞销宝贝

如果你的店铺还有以前的老产品，只要是没有销量、访客的，每天去清理四个宝贝(注：清理滞销宝贝一
次不宜过多)

之前销量评价比较多的宝贝，还想进行保留的就去给他进行重新破零处理!

激活店铺第五点：淘宝店铺层级

上新的宝贝好都能破零，上新的宝贝三天内破零对于宝贝的加权是比较高的，持续加权更能带动店铺整
体权重。

激活店铺第六点：选出主推款

保持上新的宝贝，经过破零以后，观察近7天的数据，选出数据表现好的宝贝，好收藏加购率能达到10%
以上。

如果产品数据都偏少可以利用直通车测款，快速的去测出，表现好的产品款式，用来做主推款。

激活店铺第七点：重点优化主推款

选出主推款以后，重点去优化，做好打造爆款的准备，主图、详情页、标题、关联销售、客服服务推荐
、微淘准备等等预热。
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