
引流三十六计之二十七淘宝评论引流篇

产品名称 引流三十六计之二十七淘宝评论引流篇

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

提到淘宝，相信很多人时间能够想到的就是购物，消费。如果你一直
被这种刻板印象所拘束，那就错了。淘宝虽然在主流上是一个消费的
平台，但是由于其强大的用户基础，也是成为许多引流人的必争之地
。现在就让我们一起看看到底该如何使用淘宝评论引流。

淘宝评论引流是什么？

在淘宝的购物流程相信大家都再熟悉不过了，很多人喜欢在购物之后
在评论区发表自己的看法，分享自己的购物体验。很多有相同需求的
客户就会通过观看评论区来获取更加真实直接的产品信息。而在淘宝
上购物后，在评论区发表自己的广告，这就是淘宝评论引流！

淘宝评论引流模式一：推广优惠券

推广优惠券是常见的淘宝评论引流模式，以淘客引流为主，优惠券的
推广活动。



淘宝评论引流推广优惠券的几个小技巧：

、“微信”用谐音字代替。鉴于平台之间的规则限制，很多平台是不
能直接留微信、联系方式等过于明显的字眼的。因此在评论中我们可
以通过使用谐音、众所周知的代名词等，代替过于明显的字眼。

第二、很多平台的就算是谐音的话也很容易会频频掉一些敏感的联系
方式。因此，在图片上附带联系方式是一个不错的选择。

第三、信息准备好了，接下来要考虑的问题就是增加曝光量了，能有
个1000以上的曝光，就算非常了。首先尽量把评价写得精美，图文并
茂，把1%的广告，藏进99%有价值的评价里；其次就是追评，增加曝
光机会。一般有一些客户是非常注重追评的，因为追评更加能够反映
产品产品长期的效用价值；然后就是互动了。除了单独的发表看法，
分享信息，还可以多在问大家版块回答问题。高强度的互动性能够吸
引更多的流量；后就是批量操作。单独的一个账号的话效果是很难出
来的。有两遍才能产生质变。必须要有足够多的账号，进行批量操作
，才能产生出乎意料的效果。

第四、自己操作还是不会？那就看看同行在干什么吧。在淘宝评论引
流时要多看看的同行，他们一定在绞尽脑汁的升级玩法与话术！粉丝
在哪里，同行就在哪里；同行在哪里，引流案例就在哪里。

第五、注意操作规则。随着电商行业的不断发展，新电商法已经规定
，电商不得删除消费者对其平台销售的商品和提供的评价。这意味着
广告可以长期留存，但是这并不意味着我们可以随便发布信息。淘宝
推出了广告评价处理法规，可以对广告进行投诉，同时平台上架对应
的手段，对垃圾广告加以识别，一经发现，立马删除。
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