
jin日爆团系统开发

产品名称 jin日爆团系统开发

公司名称 广州茂林网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广州市黄埔区城门大街2号之三5楼5103室

联系电话 19864740108 19864740108

产品详情

jin日爆团系统开发,jin日爆团app开发,jin日爆团源码开发,jin日爆团系统开发,jin日爆团模式开发,jin日爆团
公众号开发。

(相关声明:文章资料整理于互联网，仅作为有开发需求者的模式参考，与相关平台没有任何关系，玩家
勿扰，若有侵权可联系删除)

互联网环境下，企业借助互联网的东风，不断深化内部发展技术，推进企业向着网络化和信息化的方向
发展，而网路化经营模式则是互联网环境下企业发展的又一趋势。基于新常态的经济发展背景，企业要
自觉调整内部发展策略，并积极适应新环境的发展，制定相应的“互联网”战略，将新时代下互联网发
展的优势与企业的区位优势进行有机融合。在“jin日爆团”的晋升体系内，有2类角色，一类是买货的人
顾客，另一类是卖货的人店主，店主角色又分为三个等级，分别是店主、服务商与合伙人，不同等级所
获权益不同。

店主：受邀才能成为店主。换言之，只有平台的店主、服务商、合伙人发链接或者海报邀请你成为店主
，注册后才能是店主，如果你自己进入小程序就是顾客，看不到佣金与店主们才能看到的页面。此外，
销售佣金百分百，指的是你成为店主后，登录小程序看到的佣金，就是你卖货赚的佣金或者自购可以省
下来的钱。每个商品都有具体的佣金显示，比如：卖100元的商品你可以看到佣金是20元。

目前店主的收益主要有两部分：卖货的佣金;培育补贴活动的佣金。卖货的佣金：拿卖85元的商品为例，
佣金是17元，每天卖2单，一个月赚1000元佣金，而每天卖10单，一个月赚5000元佣金，若每天卖20单，
一个月就赚10000元佣金。其次，培育补贴活动的佣金：平台为了帮助店主扩展团队，店主只要完成下述
任务中的其中一个，即任务一：店铺销售额1000元;任务二：邀请2人注册店主，就可享受直邀店主10%的
佣金补贴。比如：邀请10个店主，每个店主每天卖10单，月赚5000元。

服务商：直邀20个合格店主(合格店主：个人店铺累计销售额达到1000元);团队累积销售额达2万。比如：
A邀请了B，B再邀请了C，C再邀请了DEF，B是A的直邀，CDEF都是A的间邀。

成为服务商的权益有：125%店铺商品销售佣金;同一商品，店主卖货佣金是100元，服务商卖货佣金是125



元，佣金提升25%。其次，25%的团队佣金奖励，服务商下面所有店主卖货总佣金10000元(注意，是所有
的直邀店主所有的间邀店主)，服务商可得2500元团队佣金;30%的直邀服务商的团队佣金奖励，如果服务
商有直邀服务商，直邀服务商有上述2500元团队佣金，服务商可得750元培育佣金。

合伙人：团队累计500个合格店主，就是团队里面所有直邀所有间邀店主中，累计销售满1000元的店主数
500个;团队累计销售额达到250万，就是自己销售额所有直邀销售额所有间邀销售额，累计到250万;培养5
个直属服务商，直属的意思，就是直接属于你的服务商，包括你直邀的店主成长为服务商，也包括你间
邀的店主成长为服务商。比如：合伙人邀请店主A，店主A邀请店主B，如果店主B成长为服务商B，店主
A还是店主，没有成长为服务商，那么，服务商B也是合伙人的直属服务商。

合伙人权益：销售佣金：140%，同一商品，店主卖货佣金是100元，服务商卖货佣金是125元，佣金提升2
5%，合伙人卖货佣金是140元，佣金提升40%;团队佣金：40%的直属店主的销售佣金，直属店主的意思就
是，只要下面的店主上面没有服务商的，都是你的直属店主，

一般情况下，是直邀店主直邀店主再邀请的所有店主;团队佣金：60%的直属服务商的团队佣金，直属服
务商，跟直属店主逻辑类似，只要下面的服务商上面没有服务商的，都是你的直属服务商;培育佣金：20
%的直邀合伙人的团队佣金。

在企业的发展过程当中，员工可以利用“互联网+”来进行随时随地的交流和学习，使得信息交流效率
更加多样和快捷，形成了新形式的社交方式。例如各类APP和社交平台的出现，在招聘和进行人员管理
方面很大程度上提高了效率和质量。
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