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产品名称 带你了解消费时代，全新创富**新模式——共享
购

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

对于想做消费返利、推广返佣、消费全返的电商营销模式的商家来说，什么样才算一个好模式？

1、正波比：正波比也就是说收入一定要大于支出。2、层级少：层级越少传销风险越低。3、裂变快：用

户的裂变速度要够快。4、复购高：不能只靠营销模式。5、流量收益大化。

下面微三云杨华林带你了解消费时代，全新创富新模式——共享购。用八个字可以来形容这个模式“百

业联盟、消费增值”。

通过入驻联盟商家商品让利的形式，让消费者通过购买消费获得共享值，这里的共享值是怎么来计算呢



？

消费者：根据商家让利的百分比，假设平台和商家都设置的10%，按10%的商家让利来算，消费者在商家

购买消费所获得让利额10倍的共享值收益，假设消费了2000，那么这里消费者可获得的共享值就是2000

。

商家：当消费者进入商家购买商品后，商家也可获得让利额中2倍的共享值收益，那么消费者可获得的共

享值就是400。同时也会消耗商家自身留存的共享积分，当商家积分不足时，可以从平台设置的礼包和消

费者手中去购买共享积分。

这个需要提示的是,商家如果没有达到平台所设置的低开店积分要求，就无法正常卖货，也无法参与平台

每日发行的共享积分分成，所以购买的途径有两个：一个购买礼包获得，另一个是从消费者手中变卖获

得。

那么消费者的手中的共享值怎么来转化呢，如何获得共享积分？

假设全网总销售为20万共享值，以个人消费2000来算，空投888枚共享积分，那么个人可获得的共享积分

为8.88枚，所得的积分会根据每个人所持的消费总额来计算每日所获的共享积分数额，同时个人消耗共

享值，当天转换前的共享值减去当日获得共享积分数额来乘以当日共享积分的价值。商家手中部分的共



享值也可以这种方式来转化为共享积分，当积分累积到一定数量的时候，商家可用作开店的所设的保证

金条件来使用。平台设置为期五年来释放完，这里的共享积分如果以上面所讲的每日恒定发行888枚释放

的话，相当于就是1620600枚，期间共享积分可做流通和增值。

那么消费者和商家主要还有哪些收益来源呢？

1. 激活收益：消费者注册成功即可获得共享值，推荐人也可获得。

2. 消费收益：消费者下单成功后，消费者和商家都能获得共享值。

3. 分享收益：消费者下单，其推荐分享之人及商家推荐人都可获得推荐奖励。

4. 服务收益：达到平台设置的店主、店商、服务商身份条件，分别可获得不同比例的奖励（建议级差

）

5. 区域收益：购买或升级成为区域合伙人的身份可获得订单收货地址为导向的区域奖励。



共享购项目优势：

1. 政策支持：从国务院办公厅印发《以新业态新模式引领新型消费加快发展的意见》到发改委印发《

促进绿色消费实施方案，均对平台经济和分享经济带来了良好的政策导向和支持。

2. 趋势向好：2022年10月召开的“二”会议，明确接下来重点发展和扶持实体经济，而电商作为新实体

经济和数字经济的代表，在后疫情时代的作用愈发凸显。

整个模式以创新的思维打造良性循环生态体系，平台可持续性盈利、留存用户，用户可通过消费实现创

业，商家通过让利销货，无抽拥赚取利润，平台实现积分流通、增值，三方受益，零泡沫运行，可结合

区链技术来实现企业内部流通，通过上链的方式内部实施交易、增值、兑换产品。
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