
抖音小店新手期规则，抖音小店截流玩法，无货源抖店爆单必备！

产品名称 抖音小店新手期规则，抖音小店截流玩法，无货
源抖店爆单必备！

公司名称 山西力辛科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 山西省太原市小店区康宁街康宁大厦1201

联系电话 19935357294 19935357294

产品详情

抖音小店新手期怎么过？新的抖音小店新手期规则出来之后，我们可以根据新手十字星的审核进度
，有针对性地进行操作，从而通过新手期。

根据新的抖音小店新手期规则，我们只要完成4个任务，就可以通过新手期。

抖音小店无货源模式玩法简介：

开一个或多个抖音小店，用采集软件去淘宝、拼多多等电商平台采集商
品，上传到你的抖音小店。

设置一定比例的佣金，就会有达人主动通过精选联盟找到你的商品（也
可以自己去主动联系达人来带货）帮我们带货。

卖出去的商品，我们先去上家拍下（订单多可以直接联系商家导表格发
货），然后同步物流信息到你的抖音小店。

我们赚商品差价，达人赚佣金，大家都有利润可赚。

而且抖音现在对抖音小店有很大的流量和政策扶持，尤其是新店，也有
自然流量，不会像淘宝的商品一样石沉大海。



尤其是现在，抖音小店机制还不完善，规则也比较简单粗暴，正是入局
的好时机。

我们可以查看新手期的完成进度，以及过新手期的4个步骤，全部完成之后，我们就能过新手。我们
这个店铺是已经过了新手期的，所以显示的是“已出新手村”。

个，新手学习

新手十字星的步就是新手学习，如图，如果你是新手商家，就需要完成下面的这些考试，全部完成
之后，新手村的进度就会增加。

这里的考试内容基本上都是很简单的，错了也没关系，还可以进行第二次考试操作。

第二个，运营能力

完成考试之后我们就可以开始做第二步，运营能力。这个要求就比较高了，需要累计签收订单量≥1
000单，开店时长≥30太难，好评率≥80。根据我们的经验，新开的店铺如果你很快就能爆单1000单
甚至更多，那就算开店时长没有30天，也是能通过新手期的。

所以这部分里面，订单量是比较难的。

我们刚开的抖音小店可以先动销，把店铺激活，有订单之后，店铺就会有评价，先把好评率做起来
，再慢慢做销量。

第三个，风险管控

风险管控能力也是平台对新手商家的考核，就是要求我们不能有太多的违规操作，包括超时发货、
发布违规商品等等。只要你按照规则运营抖店小店，不要S单、不要假冒伪劣等等，一般都是没问题
的。

第四个，综合体验

综合体验就是对体验分的要求，体验分要≥4.4分，然后差评率、投诉率以及品退率不要太高，后就
是CCR负反馈指标不能太高。

只要这些数据都满足了，那店铺就能过新手期了。也可以随时查看进度，看具体是哪方面的指标没
达到，然后有针对性地去优化。新店一般来说，难的就是店铺累计签收订单量要超过1000单，这个
我们怎么去做？我们可以去找一些价格比较低的商品，做引流款，然后上架到抖店，添加到精选联
盟，再专门用这些引流款去对接达人，让达人给我们带货爆单。这是比较稳妥的方式。

抖音小店截流玩法，是一种对你的同行来说很讨厌，但对你自己来说效果却很好的玩法。

为什么很多人在甩店铺数据的时候都会当着店铺名字？很大的原因就是怕被同行截流。

做抖音小店无货源模式的核心：选品



很多新手会陷入一个误区，认为做店的重中之重是软件，其实并不是这
样。

无货源模式是可以借助软件来解放一部分人力的，并且可可这边也有成
熟的软件，可以完成前期一部分的操作，但是软件毕竟只是一个辅助工
具，而且无货源模式发展到现在，已经开始像精细化方向发展，店铺做
起来之后，后期软件的影响会越来越小，主要的还是看运营者的技术。

而我们的产品首先需要达人看中帮我们带货，其次需要受众看中购买我
们的产品，如果选品做不好，达人不会帮我们带货不说，就算有达人带
货，没有顾客愿意买单也是行不通的，所以选品就成为了做小店的核心
。

建议选品的话，可以选一些非标品，这类产品没有明确的价格，且退货
率低，做无货源模式的话好加价售卖。

可以根据流行趋势选择一些爆款产品，这类产品的用户会更多一些，产
品也会更受欢迎。

选一些蓝海产品，的产品，这种类型的产品也可以快速促进成交。

这个是选品截流，还有一种是截达人的流量。

方法就是去刷达人的直播间，看到哪个品带的不错，你就去找同款，然后看规格、价格。

如果你能做得比别人低，或者是佣金能够比别人高，那就上到自己的店，然后去联系这个达人给你
带货。

不管是价格还是佣金，只要你比别人有优势，就有机会让达人来给你带这个货，直接把达人截过来
。俗称撬链接，这样一来就截流成功了。
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