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产品详情

开个外卖平台多少钱APP/小程序开发需要有哪些功能:

咨询这位网友茶蛋大盆友 1.一线城市根据城市不同，卤味店的投资成本也不同。如果想在一线城市开一
家卤味店，总投资成本在40万左右，包括卤味店一年的租金成本10万，店铺的装修成本10万，制作卤味
的材料成本4万，设备成本6万，员工工资3万一个月，水电杂费2000一个月，2.如果一个二线城市在一个
二线城市开一家卤味店，加盟商需要准备30万左右，其中店铺租金成本一年8万，店铺装修成本5万，制
作卤味的材料成本3万，设备成本5万，员工工资2万一个月，水电杂费1000一个月，3.三线城市现在在三
线城市开一家卤味店需要投资20万左右，其中卤味店租金成本一年6万，店铺装修成本4万，制作卤味的
材料成本2万，制作卤味的设备成本4万，员工工资一个月1万，水电杂费一个月500， 

开个外卖平台多少钱APP/小程序开发费用大概需要多少:

不懂的技术的不知道app如何计算费用，不知道APP开发需要多少钱，因为有的公司也是报价不一样，但
是真很难给出一个准确的报价，因为APP开发不同，

具体的需求不同，同样难易度也不同，那么就产生了报价的差异开个外卖平台多少钱主要核心功能有4个
,需要用到8个开发人员，我们要考虑到APP开发的复杂程度,

因为APP开发针对的人群不同,那么每个APP的需求也不一样,所以难易度也不一样,开发需要100人/天和200
人/天,这个价格也是不一样的.我们要考虑到难易度,还要考虑到用多少人,假如我们需要41/天,那么我们开
发开个外卖平台多少钱项目的总费价格用大概就是3.28万元

今天就来说说赚钱吧。 @现在开餐厅，加入外卖平台。能赚钱吗？能赚多少钱？ 现在我们肉眼就能看到
，外卖市场红红火火，外卖小哥和餐饮老板累并快乐着。有人说外卖小哥一个月能赚一两千元，也有外
卖小哥反驳说没那么恶，也不是所有外卖骑手都能赚这么多。毕竟能赚这么多的都是零头，而且是抓住
机会的光。*终还是离不开一份努力。去年新闻里经常报道，送货员为了赶时间，不顾自身安危。这样看
来，付出高风险的劳动来换取一两千的月工资是对的。大家不要羡慕，要学习这种精神。 当然，我也相



信，有些外卖小哥能有高收入，也是他们应得的。背靠大平台，再靠自己的智慧和努力，相当于一个不
需要任何资金投入的小企业。时间长了，真的可以发财了。但还有一个群体，就是那些加入外卖平台的
商家。现在就像大家说的，都赚很多钱吗？ 带着这个问题，今天去了一个朋友的餐厅，呆了一整天，在
办公室里，体验了外卖平台商家一天的工作。 我朋友的餐厅经营品种很多，但是在外卖上经营一款酸菜
鱼饭。只有四个品种，八个主产品，其他附属产品绑定在主产品上销售。 上午9点半，店铺正式开门营
业。像往常一样，店主检查了他在平台上的所有产品，并去看了其他类似商店的货架。结论是基本没有
变化，满减活动和产品价格和前一天一样，没什么变化。 从上午9点半到10点40分，线路上没有任何动静
。主人的厨房早已忙碌起来，洗涮、切配、烧油、烧锅、做现成的菜，等等。因为当时还有餐厅吃饭，
偶尔前面的店员会送几个菜单到厨房，前面的房间就有人开始吃了。 到10点40分左右，线上有了一点动
静，一场没有硝烟的战争打响了。**单的单价基本在元，基本都是附近的人点的，还挺近的。 1点10分，
如果你不开始竞价推广，基本上，你的店铺就会消失在茫茫网络中。那么，这个时候，业主就会开始充
当调查员和经纪人的角色。首先，他会巡视类似的店铺，查看对方的排名。如果自己的店铺多次落后，
那他就要对自己狠一点了。估计为了一两个小时的**曝光，放弃一些“孩子”是很难困住狼的。我观察
了一下店主，首先我定了一个每次点击一元的预算。果然，过了大约十分钟，订单来了，电脑不断发出
订单提醒。周而复始，对我来说有点刺耳，但估计这是车主要钱的声音。还有就是口袋蓝牙打印机，88
mm纸。梭梭经过传纸孔的时候，就被撕下来了，一个一个的点。它被分成三份，一份给顾客，一份给厨
房，一份给底层保存。每份的*上面，都有一个相同的数字，记录着今天的订单号。这也是以后打包和外
卖小哥核对的凭证。这时候我们掌柜又成了联络员，把订单一个个撕掉，然后亲自送到前台阿姨手里，
前台阿姨再把后厨交给后厨。这是我朋友接单的过程。十多分钟后，点菜的声音又变得稀疏了。店主们
似乎也习惯了，不慌不忙地重新打开促销界面，把促销预算再提高一点，把点击价格提高一元，重新开
始促销。真的管用。过了一会儿，又有连续的订单来了。有时候，前厅太忙，掌柜去那里逛逛，这里逛
逛，也不累。他还告诉我，如果我今天不帮忙，比如忙的时候，他一般会把主打产品下架。我问他为什
么不干脆把店关了，等你忙的时候再开。他说直接关店会影响店铺的排名。 12点半左右，秩序戛然而止
。**，这个时候点的餐量开始减少。第二，业主定的投标预算，那天差不多用完了。竞价一结束，排名
基本就没了，因为现在消费者的订购习惯，也就是首页或者分类页面前20名的商家做个比较就下单了，
然后后面的就没有耐心和兴趣去看了，所以不推广排名，自然就没有订单了。这时，店主悠闲地从办公
室里走出来，在大厅里招待客人。 我呆在办公室，继续在后台浏览一些数据，带着疑问寻找答案。但就
在刚才，这个过程应该说明了它**能赚钱，否则，主人也不会费这么大劲亲自指挥。但是看数据我真的
很怀疑，店主后来的回答也验证了我的怀疑。
我给你一个小图，大家来评判一下。当然数据有延迟，截图时间只是部分数据。 我们自己判断吧。 店主
告诉我，外卖平台现在盈利了。对于商家来说，意味着利润下降。之前做的什么促销都是平台出的。现
在商家自己也在裸奔，一个48的商务套餐。*终，消费者只需要支付元。全面减少活动完全是赔本赚吆喝
。而且对于这样一个利润极低的订单，他们还要在排名战中突破思维，自相残杀。但是像我朋友的店，
因为有自己的食堂，有固定的员工，有固定的租金，有固定的采购食材的成本，多了一个销售渠道，生
意还可以，可以降低现在实体店的成本。这是他不放弃外卖平台的主要原因。对于那些依靠外卖平台生
存的商家来说，能不能在这里赚钱，真的很难说。如果他们做了，他们的成本控制会很吓人，他们永远
不可能在5块钱内做出一个成本。如果是，我们的消费者真的敢吃这样的外卖吗？ 

开个外卖平台多少钱行业的盈利方式:

1.利用开个外卖平台多少钱APP/小程序开发扩大订单渠道和用户群体，通过分佣扩大团队。

2.邀请开个外卖平台多少钱相关行业人员入驻，统一获单，抽取提成。

3.发展城市代理，通过收费或提成，向各城市开个外卖平台多少钱服务公司/个人持续获得收益。

开个外卖平台多少钱是一个可以长期深耕持续运营的项目，并可借此切入拓展衔接养老、护理等领域。

想要了解具体开个外卖平台多少钱项目开发费用，方案报价，思维导图，测试系统，可以联系我们，免
费获取！ 是否合作不重要，多一份参考多一份机会！
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