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产品名称 实体店新模式，三个月收回投资成本，共享股东
的模式太厉害实体店新模式，三个月收回投资成
本，共享股东的模式太厉害

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

投资几十万甚至上百万，开一家川菜馆，需要多久才可以收回你投资的成本？有的人可能只需要半年，

有的人可能要一年，甚至更久或者永远都收不回投资成本。但给大家聊得这个川菜馆，他们只用了小半

年的时间，不但收回来100万的投资成本，而且还赚了50多万，怎么样？这个对于线下实体店来说，成绩

是非常不错的了，那么他们是怎么做的呢？

这家川菜馆是在东莞，当然他们也是加盟店，总部能够提供的是过硬的技术和管理策略，但是开过加盟

店的朋友应该都知道，你加盟一个品牌，到后你能不能赚到钱，是要取决于老板的能力，如果老板都是

不管事的话，那么就不用提赚不赚得到钱了。



那么这个老板是怎么做的呢？他清楚的明白，一个新店开业，如果不能爆满，那么以后再想爆满就很难

了，所以他们在开业的时候，除了赠送酒水之外，还做了一个打6折的活动。

做过实体店的都知道，这样做活动是赚不了什么钱的，所以他们也只做了五天，那么在这五天中，他们

老板还邀请了做生意的朋友和一些做生意的亲戚过来吃饭和参观，那么他们这几天看到的是什么，是不

是看到的都会是好的一面。

这个时候他们老板就说，你们都是有是有一定社会地位的人，你们自己经常在外面吃饭，你们的亲朋好

友是不是也要经常在外面吃饭，他们在外面吃饭的时候买这个钱是不是被其他人赚走了。

我们的川菜馆开业，环境、服务、菜品你们也都体验到了，如果你们觉得还不错的话，只需要充值5万块

钱就可以成为我们店铺的共享股东，也就是可以当我们的店铺的老板，以后你出去都可以说是这个店是

你自己开的。

那么成为我们店的老板，当你来消费的时候，充值卡里面的钱可以打8.5折，你的亲朋好友过来消费，你



都可以拿到相应的分红。

就是这么简单的规则，他们老板在开业的时候就签了10个股东，拿到了50万的预消费，两个月之后，他

们的股东达到了20个人，光这20个人就创造了100万的营业额，让他们的老板收回来了所有的投资成本。

这些人为什么会愿意成为共享股东呢？有些可能是因为关系比较号，有些人确实每年在外面吃饭都要花

大几万，但是更重要的是什么？他可以说这个店是他开的，然后他邀请过来吃饭的人，赚的钱是不是有

他的一份？这个时候你就要看周围的朋友够不够多了，如果你成为共享股东，你周围的资源够多，他们

每次消费，给你的分红就越多，你除了可以赚回5万块钱，还可以另外赚一点钱。

那么到了后你看明白了吗？这个老板招募共享股东，除了可以迅速回流自己的投资成本，这些共享股东

是不是还能充当业务员的身份，每天除了共享股东带的朋友过来吃饭，还有自然流量和口碑客，每天的

营业额是不是也无需太担心？

共享股东这个模式也不需要什么管理，股东的权益就是自己消费有折扣，朋友来消费有分红，然后这个

共享股东是没有管理权和原始股的。



如需完整方案，可向小编了解获取
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