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产品详情

现在的实体生意不好做，但有这么一家护肤品店，门店几乎没什么人

，但是生意并没受到影响，而且每个月还多赚30多万。那么他们是如

何做的呢？

他们其实是选择了两种场景，一个是线下实体店继续保持正常营业，

一个是转型线上的小程序商城。



他们依然保持线上线下相结合，让小程序商城和他们本身的客户保持

着紧密的联系，沉淀客户，随时都可能发生交易。

那么他们的小程序商城是怎么做的呢？他们采用的是储值卡+消费返

利+二级分销的方式，把两者联系起来。

储值卡是什么意思呢？只要是你到他们店里面无论是消费哪一款产品

，你都可以免费拿走，但是有个前提条件。这个产品的卖价是多少，

你只需要在他们的小程序商城储值相应的价格就可以拿走了，假设价

格为300元，那么下一次你还能用储值的那300块钱任意消费其他的产

品。

这样做的话是不是诱惑力很大？而且也都是品牌，当你去他们店里面

，问销售员能不能有优惠，他告诉你这个，只要你是他们小程序商城

的新会员，就可以免费拿走，你会不会很惊讶？是我的话就直接下手

了。



那如果会员复购把之前储值的钱都用完了怎么办？那么这个时候就需

要消费返利的作用了。

只要你消费了500块钱，那么你就能成为他们家的黄金会员，有什么用

呢？以后在他们家消费可以打九折。

九折虽然听起来优惠力度不是很大，但是重点不在折扣上面，而是你

打折打掉的钱，他们会帮你存到你的会员卡里面，什么意思呢？举个

例子：当你在他们家买了一瓶500块钱的粉底液，打九折的话就是450

块钱，那么相当于给你省掉了50块钱。

省下的这个50块钱，他们就会帮你存到会员卡中，下一次消费，可以

直接拿来抵扣。那么下一次你在过来消费的时候，你除了可以抵扣那

50块钱以外，还可以干吗？是不是又产生了消费，产生消费打折下来

的钱是不是又存到你的会员卡里了。



这个方式是不是挺厉害的，只要成为了他们家的黄金会员，那么一直

消费就一直卡里有钱，当你的护肤品用完了是不是就会优先考虑这家

来买，复购的问题是不是解决了。

其实理解起来也很简单，相当于是一个八折的优惠，玩出了花，让你

觉得他们给了你很多钱的感觉，通过这种方式，每个月给他们带来了

90多万的销售业绩。

那么他们小程序的流量是怎么来的呢？你可能会觉得不真实，如果单

单靠实体店来引流，那肯定是不可行的，顶多商圈周边2-3公里的覆盖

范围。但是小程序商城是不一样的，二级分销也是在引流裂变这块发

挥了重要作用。

那么这个分销是怎么个规则呢？只要你消费达到500元就可以成为他们

家的分销合伙人，好处就在于只要你推荐你的朋友也购买他们家的护



肤品，你可以获得10%的提成，你的上一级可以获得5%的提成，再上

一级就没有了，只存在二级分销。

当你用了他们家的护肤品觉得还不错，会不会分享给你的朋友，不论

是多元的朋友只要他们进入小程序里面，看到这些活动，他们会不会

尝试？
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