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很多的企业家朋友就在问吴金鹏我想转型做线上电商，但是没流量，我要怎么去激活我的老代理商，且
打造新鲜血液，那华宇导师给大家分享一个可快速激活老代理商，创造新鲜血液（会员），从而可行成
自已的私域社群，打造属于企业的私域流量的商业模式——链动2+1商业模式是目前商业模式中裂变引流
快的商业模式营销玩法，且链动2+1商业模式基于合理合规的同时，又有着合理且可以激励用户的分润机
制，代理商（用户）在平台上购物专区上购物能享受优惠的同时又能为自已（或平台）创造业绩的同时
为自已赚取客观的收益。

为了各大企业家方便理解，本文由吴金鹏就以某名贵品牌的一套499元的化妆品（或以大礼包）作为例子
，其余业绩奖励（也会用数字或百分比表达模式实际利润分配由客户市场落地根据自己的产品进行相应
的奖励比例设置。）

链动2+1商业模式为两种身份架构：代理、老板

模式由四大奖励机制：推广奖（100元）、团队见点奖（200元）、平级奖（下级老板收益的10%）、帮扶
基金

1.直推奖：用户在平台购买一套499的化妆品即成为代理，从而可去发展市场，代理即可享受100元的直推
奖励

2.团队见点奖：你在团队里做两单（499）业绩，你即可走出现有团队，成为老板身份即可以去发展自已
的市场，在做自已的市场在做业绩，再收一单即可获得100元直推奖与200元的团队见点奖。以此类推团
队在有创造出业绩（一单）我可以获得200元的团队见点奖。



3.平级奖(平级，10%)：成为老板后，可拿直推“老板”收益的10%（举例，你在市场上创造两单业绩，
即可以成为了“老板”，成为老板身份后，在发展市场即可，获得“直推奖100元+团队见点奖200元=300
元，那么老板A作为其平级发展人，则可获得300元的百分之十也就是“300*10%=30元”。可获得30元的
平级奖，由平台额外补贴给A老板 ）

帮扶机制（80%冻20%）：其中还有一个为了防止出现死号的一个机制，帮扶机制：当你发展的市场出了
一单业绩后，却并未继续去创造你的业绩这个时候，通过平台检测发现，评判过后为死号则会直接冻结
你收益的20%，剩下的80%则是可以提现的，你去把他激活在为以前团队创造业绩（或完成平台指定的业
绩任务）则能解除冻结。

总结：链动2+1模式的优势就在于，能够依照原有的微商商业模型推导出全新的商业理论及实践思路，通
过重新设计商业模式和制定商业规则，开辟出一种创新招商赛道。更为重要的是，链动2+1这个新的商业
赛道能够融合供应商、平台、消费者，让三者都能根据自身需要获得利益，从而为平台打造形成一个充
满高活跃的商业社群生态圈。

4.分红奖励：设用户A每创造成交一笔订单，平台会设置本单总金额的3%的额度放到平台奖金池，每周
或每月平台会根据所有平台老板代理的市场的业绩按照相对应的（比例或百分比）从奖金池进行释放。

还可以结合我们微三云的云平台电商卖货系统里的营销玩法：链动2+1商业模式、+广告电商+积分商城
：

用户消费或者购买产品的时候，平台可以赠送他相对应的【积分】，【积分】可以用到平台的积分专区
进行积分免费兑换产品，【用户在积分专区兑换的产品都是包邮免费兑换的产品】

也可以可使用【消费积分】每天固定看广告，释放多少比例的金额，消费积分越多，释放的金额越多。

链动2+1商业模式何如合法合理的运营？如何规避风险？

1、更改参与玩法，不以现金直接参与活动；消费购物赠送——同等价值购物币【积分】。

2、对接第三方支付机构和正规的税收团队（灵活用工）正常纳税；

3、正常的商品交易信息，正常物流发货，真实流水

4、从而进行消耗用户留存的积分，变相的同等于消除平台可能存在的泡沫。

以上就是小编对链动2+1这个商业模式的一些分享

下期分享更多商业模式方案，如果您对这个商业方案有所了解，您的企业也想涉足这块，或者有想法的
朋友来找小编将和您一起探讨分享，如需完整方案，请找小编获取
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