
独立站如何精准选品定位市场

产品名称 独立站如何精准选品定位市场

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

跨境电商独立站

合理选品不仅能降低选品试错成本，也能让外贸网站快速成长、降低卖家的运营损耗、提高运营效率，

从而带来可观的销量和利润。

无***垄断领域

无***垄断的领域，比较适合于新手商家。首先这些领域缺少占领用户心智的头部品牌， 可供消费者选择

的范围更加广阔，留给商家的市场容量更加友好。市场竞争主要集中在同类型的竞争对手中，试错成本

更低，较少存在专利侵权等合规性问题，商家可以在营销手段和运营方式上寻找属于自己的差异化优势

。

其次，这些领域往往也代表了尚未开发完全的潜力市场，如小众利基市场，商家凭借自己对目标市场充

分地调研，选择某一类细分赛道，充分挖掘。虽然这些领域的市场总量小，但同时竞争强度也较低，只

要满足这部分小众客户的需求，也可以成就跨境电商在出海初期的快速发展。

https://www.cifnews.com/site?origin=article_word


关于专利和版权问题，这里补充说明一下，有些产品已经有品牌申请了专利，那么你就不能随便上架销

售。如果你不顾规则

，那么可能会被投诉，严重的可能导致店铺倒闭。你可以通过Google专利网上查询产品是否有专利。

选择流量大、弱周期性、

需求高的类型

相比较某些节日用品，或是适合特定时期及场所的商品，满足日常生活的刚需商品更具优势，如日用消

费品、生活用品、办公用品等，这些可以更好地规避周期性销售旺季，给商家带来较为稳定的销售规模

，减小波动，同时减轻更多的库存压力及风险。

如果你不知道市场到底需求什么，那么可以在现存的市场里面找。要是某种产品根本无人问津，没有多

少搜索量，那你就尽量不要尝试了。

总之要尽量确保，选择的产品的前三名的主要关键词每月的流量指数＞10。不知道哪里查看流量数据的

话，可以借助一些跨境电商选品辅助工具，比如从Google

Trends看流量趋势，或者用SellerMotor查看流量指数。

商品体积适中，

利润空间大的产品

在了解目标市场的基础上，尽可能选择体积适中的商品。在开店初期，商家资金有限，同时面临着激烈

的市场竞争，发货商品体积小，可以节约一部分物流

成本，提升商品的利润率。同时在库存问题上，也能减轻不少场地和成本压力，把宝贵的资金用于后续

为品牌提供营销推广上以提升品牌度。

https://www.cifnews.com/google?origin=article_word_guoyuan
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另外，在当今高流量成本、高运营成本的电商环境下，如果没有足够多的产品利润，做跨境电商是坚持

不了多久的。一般来说，服装鞋帽、化妆饰品

、家居类、智能电子产品利润都还可以，但是同样竞争也是比较大一些。新手不一定非要追求跨境电商

选品爆款，只要产品利润大，市场尚可，你就可以选择。
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