
私域流量有哪些价值

产品名称 私域流量有哪些价值

公司名称 东莞市数云网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋501室02

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

私域流量的价值具体来说有两点，它可以解决线上线下门店目前面临的一些问题，第二它能够帮助企业

进行数字化转型，构建自己的客户资产整合全域营销。、

目前线上线下门店面临哪些问题？首先线上像淘宝，京东等电商平台的流量是平台的，并不属于商家，

并且随着流量红利的消失，商家获客成不不断变高，线下门店大的局限是受地理位置的影响，覆盖人群

有限再加上疫情期间，很多门店无法正常营业损失了大量客户，随着线上电商外平台的快速发展，这些

平台上的商家也在不断挤压门店的盈利空间，综上目前线上线下商家遇到难点可以归结为获客难、成本

高、复购低、



那么私域流量可以帮助商家怎样解决这个问题呢？商家可以从平台购买一次性流量，将客户逐步沉淀到

企业。微信企业联系客户不再花钱，还能通过裂变分享获得新客户，如果做好了运营和服务，可以实现

老客户的多次复购，持续给企业带来收入，可以发现企业进行数字化转型的重要意义，其实是体现在以

下这几个方面

1. 企微能够城店客户资产反复触达消费者，

2. 而客户关系管理，免费 便捷 高效安全的

3. 精细化运营，挖掘客户生命总价值

4. 社交分享完成低成本获客，而且能够裂变，获取新客

5. 务优化升级，线上线下同步互动沟通

6. 以人为中心的服务，赋能品牌 口碑持续创收



当前数字化转型已经成为了品牌商家的共识，比如淘宝会根据客户之前浏览买过的商品做分析和推算，

把客户有意向购买的产品推送到客户面前，提高成交机会。另外媒介渠道的增多，导致企业的数据来源

增多，每天都会产生海量的用户数据:比如说客户的基础信息，姓名性别电话地址这

客户动态:包括浏览咨询

分享购买信息、订单信息：商品订单编号，物流信息等，那怎样利用这些数据为企业创造价值呢？

企业可以把粉丝从凭他导入企业微信，根据客户的基础信息来描绘的客群画像，帮助商家把控意向消费

人群特征，提供满足客户需求的产品服务，另外还可以优化产品结构，实时优化SKU及商品库存，当然

重要的是，还能根据这些数据调整营销策略实现企业的可持续增长

哪些行业适合用企业微信做私域流量呢？目前来看做私域流量并没有行业限制，因为做生意的本质就是

对客户关系的运营，意味着客户的信任度越高，客户的留存率和复购率也就越高。希望帮助到大家
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