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私域流量具体是怎么运营的呢？私域流量运营的话，我们从三个点去考虑这个问题。点，就是要去放大

公域流量，我们要只通过做朋友圈怎呢加好友这样的方式，其实你的私域流量池很难扩大的，我们在做

私域的这个事情，首先你需要解决的个问题是，怎么来去放大你的公域流量，比如你在线上的店铺，你

的线上的订单的多少或者说你店铺越来越多，你的客户量怎么来去提升，那么你要先解决这个问题，但

你没有客户或者没有更大的公寓流量的情况下,你的私域流量池其实是很难建设的，所以你对于一个新卖

家或者说一个小卖家来讲，你的前期根本不需要考虑去怎么去做私域，而是要考虑的件事情，就是怎么

来去放大你的公域流量，怎么来去提高你的订单。如果你是线下门店的话，那么你要做的事情怎么把线

下的客户量来去提升

还有我们通过内容来去进行，公域的粉丝量的放大粉丝的提升，去放大我们的公域流量，可以通过短视



频直播的方式，来获取更多人的关注，然后再通过一些方式和手段，把这些人转变到我们的私域流量池

里来，这是我们要考虑的个问题，第二个问题就是我们要考虑的是，如何去建立一个，私域流量的闭环

，我们的私域流量，其实它就是怎么把客户沉淀到我们的WX端，微信端的话它已经不再是简单的个人

微信了，而是我们现在整个私域端要用到的工具是个人微信，企业微信公众号，视频号，视频号的直播

这都是我们在私域端，需要去操作的一些事情，比如说流量闭环怎么去做。：我通过公域的流量，怎么

让客户添加我的个人微信，加到个人微信后在怎么去把它同步到企业微信端，形成双微信去进行客户的

备份通过客户导入到微信端之后，我们再怎么去把它引导到我们的公众号上，公众号我们去通过图文短

视频的内容，做内容沉淀后我们在个人微信和企业微信上大量的去推送，我们的视频号的内容通过我们

的短视频让用户来帮你去点赞评论，提高你的内容的一个传播量。这样的话我们才能把整个私域流量闭

环，去把它搭建完成所以的私域流量不是说，我做一个简单的微信就可以，那么你这个过程要怎么去搭

建，这是我们要考虑的一个问题 想了解更多私域流量话题可+V：czh988425

第三个问题就是我们要去打造人设和建立信任，我们做网络营销线上销售，一再在强调做的三件事，件

事情 被知道我们通过公域的这内容去曝光，被人们知道。第二件事情，被找到，你要通过各种平台去

各大平台去建立你的联系方式，要么你建立你的店铺。我们叫全网去开店，这是你作为一个品牌方来讲

你要做的事情，如果说你是做个人账号个人IP的话，你要在全渠道的自媒体平台上去，建立你的账号。

第三件事情，我们在做私域的一个重点就是，被相信，你只有被人们相信，你才能在私域中把你的产品

推广出去，我们怎么来去建立这样的一个新任，人们希望看到，你的是一个什么样的内容，看到你什么

样的一个状态，人们希望看到你是一个积极向上努力工作是一个热爱家庭的，这样的一个人，你的工作

状态你的知识，你的程度是什么样子，你只有在私域流量里面不断的通过内容，视频，朋友圈这样的方

式去建立，你本身的一个人设出来，那么你才能去引导后边的私域上的销售，这就是我们在私域运营上

，需要注意的三个点



点：放大公域流量

第二点:建立私域闭环

第三点：打造人设，建立信任
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