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产品名称 “自买省，分享赚”：分享购的优势点有哪些？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

社交电商，顾名思义就是社交+电商，是传统电商的一种新的场景模式。它借助社交媒介的传播途径，

通过社交互动、内容分享等来辅助商品的购买和销售，从某宝的种草、拼夕夕的拼购、疫情期间新直播

带货的兴起、社交电商等等，这些词语已经成为网络购物中的热门概念。在其背后，“全民社交”正催

动网络零售从模式、场景到理念的深刻变革。

近期呢推出是一款“自买省，分享赚”的APP，今年开初乐分享模式在个人端取得了不俗的成绩，一个

月吸纳了75W粉丝，分享购APP一款集成了淘宝、天猫、京东、拼多多、美团、饿了么、话费、电费、

中石油、中石化加油卡充值等主流消费购物平台，满足用户日常吃喝玩乐衣食住行的聚合APP，独特的

商业模式，响应国家号召，为实现全民共富而努力奋斗。

通过用户在微信等社交平台分享，利用社交关系进行传播，吸引用户购买。



目前主要有两种形式：

1.通过用户社交互动分享促进消费

2.通过利益激励机制鼓励个人分享商品链接推广商品。

如礼物说小程序通过用户分享礼物给好友,加强了其社交属性。

分享购模式的上线，又是引起了网络上一波又一波的话题，随着热度的持续上涨，相信在屏幕前的你应

该也不会陌生，我就来给大家详细聊一下，分享购的优势点究竟有哪些？

对于分享购来讲：

1、快速引流裂变

分享购采用的是公排机制以及五五裂变制度，每一位用户的下级都只能有五人，目标清晰明确，并且很



容易完成，还有一个关键点，上级分享了五位用户，当用户发展到第六位用户的时候就会利用公排机制

，将推荐的第六位用户发展进入到下级用户当中，每一位团队成员的业绩都与上级有着密切的关系，所

以在架构上，所有的上级的人都是在帮组你组建团队，一个人的资源有限，但团队的资源则在无限制的

放大，因此分享购也可以快速裂变引流。

2、供应链系统完整、消费场景丰富

分享购不仅仅整合了各大超级电商平台以及本地生活服务平台，已经足够满足用户在日常的所有消费，

例如充值话费、充值水电费、线上买菜、线上外卖等等，消费场景丰富、供应链非常完整、商品种类也

十分齐全。

3、超值优惠

在分享购平台商城进行购物，不仅仅只是在商城内购买，通过对接的CPS生活服务以及第三方超级平台

的商品，并且价格也将更加的优惠，相同的商品，分享购平台商城下单也可以省钱。

4、分享赚钱



分享购物不仅仅能够很好地解决了用户的购物需求，并且还能通过分享收益，每一位用户的下级都推荐

五位用户，他们在平台的消费都会有着一个分享奖励，只要是下面的用户层级并没有你高，那么他们的

消费也会对你产生佣金。

但提现有着两个条件，是推荐五位用户，第二是每一个月都需要消费九笔订单（这九笔订单不限制消费

金额，也不限制在任何平台只是需要通过平台跳转即可算入）

佣金的规则是指，用户每一个月必须要消费九笔才能提现的佣金，消费笔会返佣给上面层级1人，消费第

二笔将会返佣给上面的第二层级1人，第三笔消费会返佣给第三层级的个人，当然每一笔订单都只能有着

一位用户获得返佣，也就是说，按照片分销的角度上来看，此模式属于一级分销。

5、活跃度高

分享购模式的提现条件之一是指在平台当中的消费是需要九笔订单，但在这里其实并不是指强制消费，

而是想要拿到佣金奖励的用户，带动打击的积极性以及参与度，于是当用户想要拿到佣金奖励的时候，

就会积极地参与消费，并且是属于日常的开销，但对于平台而言，用户活跃度将会得到大大提升。

6、打造商业生态、带动经济发展



分享购当中的裂变、实惠、商品丰富、消费挣钱等几个特点，将会让消费者、商家、供应商之间将会产

生更加密切的往来，积极地带动了商品的流通和使用，让消费者的消费需求更加简便，商家的业务也会

更加明确，供应商的供货更加积极。终，三方的联系也会变得更加紧密且密切，同时也就带动了消费升

级，形成一环商业上的生态，带动经济的流通和发展。

以上就是分享购物的商业模式的特点。

后特别说明一下，在平台有一定用户量、会员量以及流量之后，同时能够通过线上平台营销招商的方式

，将线下门店进行整合、引入分红、区域代理、商业招商等进行加强线下发展。
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