
南阳二维码营销,免费二维码生成器,微信二维码

产品名称 南阳二维码营销,免费二维码生成器,微信二维码

公司名称 河南省智慧云码广告传媒有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 南阳市卧龙区工业路华龙广告二楼

联系电话 18238118463 15083352255

产品详情

  伴随着技术进步、消费升级以及移动互联等技术的应用，消费者的消费习惯和生活方式都发生了革命
性的变化。传统的营销模式已经难以满足企业的营销目标，消费者也越来越不买账，导致zui终的营销效
果总是不尽人意。如何变革创新，从而适应时代的需求，成为企业管理者需要思考的重要课题。

1.传统的线下营销模式

一对一互动式的沟通营销

传统的线下营销模式主要是针对目标市场的小众群体，以阶段性滚动的方式提供即时行动的诱因，运营
非媒体广告的方式，力图实现“一对一互动”式的沟通的营销手法。一般常见的线下营销方式有如下几
种：

广告宣传：海报、视频、报纸等

名片推广：新店、促销员名片

传单推广：新店、新品宣传单

活动宣传：产品促销活动

线下营销方式zui大的优点在于顾客可以看得见摸得着产品，体验感较强，但是在实际应用过程中，却经



常会出现很多问题。
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首先，产品从企业到终端消费者手上，通常需要经过多级经销商、代理商、门店等多重流转环节。而在
这些流转的过程中奖励可能会被中途截留，从而影响到实际奖品无法到达终端消费者手中。
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其次，成本投入过高。对于企业来说，要对经销商、代理商进行培训、交接、传达、实施，人力成本负
担较大，同时打印传单，雇人推广等都需要大量经费支持，“一对一互动营销”的也会增加额外的沟通
成本。
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zui后，营销方式较为单一。一般是企业设定了一个固定的营销活动，所有的产品都会统一参与一样的活
动，且在营销后不好收集、统计分析目标用户的消费数据，从而难以掌握目标用户消费行为、年龄、区
域分布等信息，难以实现精&准营销。

2.一物一码数字化营销

线上互动式精&准化营销

相较于传统线下营销模式，一物一码数字化营销仅凭手机扫码就能与消费者建立有&效的链接，凭借简
单、有趣、灵活多样、低成本的营销玩法，能让企业与消费者更具有互动性和黏性的关系，逐渐成为了
企业青睐的营销方式。

一物一码营销通常以二维码为载体，通过扫码领红包、抽&奖、会员积分等灵活多样的营销方式引导复
购、私域引流，实现产品宣传、销量增长、粉丝倍增等良好效果的一种营销方式。

在一物一码的驱动下，产品扫码营销不仅可以增加终端销量，还可以获得消费数据。消费者参与企业营
销互动，活动终端数据准确回流到企业大数据看板，营销状况便一目了然，从而企业可以针对不同的产
品、地区、人群等多维度市场制定差异化的营销策略，帮助企业细分市场，满足不同的市场需求，实现
精&准营销。
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