
保健品会员积分商城系统

产品名称 保健品会员积分商城系统

公司名称 广州正品防伪科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 精准可控:精准可控，精准红包发放
私域营销:私域营销，打造精准流量
微电同号:获取系统、案例、方案体验

公司地址 广州市天河区棠东毓南路8号208室（注册地址）

联系电话  18011772721

产品详情

保健品是现在许多养生人士喜欢的，不局限于老年人了，当下的保健品市场在商店中普遍存在，要想打
开更加广阔的市场，想要借助一定的工具，**防伪保健品会员积分商城系统是一个结合线上线下的商城
，帮助商家用过网上平台发布商品，消费者可以在网上查看商品，下单，商家可以在系统里面自助接收
订单，进行发货，还可以通过分销的方式拓展多级分销商。

一、保健品会员积分商城系统的简介

**防伪保健品会员积分商城系统首先可保证销售的产品与企业规定价格保持统一，不会冲击到线下实体
店的销售秩序。可在全国8亿微信用户中招聘全国各地微信端代理商(注：微信端代理商与传统代理商不
同，不需要进货囤货，微商代理通过微信商城对外销售产生订单后由厂家或者企业统一发货)，发展微信
代理商布局全国微信营销市场(只针对微信端销售)，组建全国各地区微信端网络销售团队利用微信代理
渗透全国各地区的推广与销售。特设一、二级微商代理，团队的建设由一级代理自行维护，企业无需投
入人力监管与培训。

二、为什么要开发保健品会员积分商城系统呢?

1、自带推广

保健品会员积分商城系统自带的附近的小程序功能，帮助商家被五公里范围内的微信用户搜索到，解决
当下商家广告无处可打的尴尬。店铺根据距离来排名，与品牌大小无关，也就是说，用户离你越近，你
就排得越前。



2、触手可及，用完即走

保健品会员积分商城系统是一种无需下载安装即可使用的应用，能以*低成本触达用户。随着小程序市场
的打开，在未来两年内，保健品会员积分商城系统将有望成为企业及商家的标配。

3、搜索

**防伪保健品会员积分商城系统关键字搜索，提高了企业商家的被搜索到的机会。同时微信搜索页面还
有小程序的快捷入口，为常用的小程序带来更多的曝光和开启机会

4、小程序码

再小的店也有自己的品牌，一张小程序码就可以成为消费者了解企业店铺的直接通道，对于线下实体店
来说，让场景推广打开率更高。

5、成本更低

对于两类人来说，保健品会员积分商城系统可以大大降低运营成本：从开发成本到运营推广成本，小程
序的花费仅为APP的十分之一，无论是对创业者还是传统商家来说都是一大优势。

6、更流畅的使用体验

保健品会员积分商城系统重在用户体验和线上线下的打通，逐渐的将微信公众号和H5的功能进行融合，
进而补充其不足点，从根本上代替和秒杀。

7、更多的曝光机会

保健品会员积分商城系统自上线以来不断释放新能力，对于商家来说，这简直就是福音，他们可以通过
更多的渠道来推广自己的小程序，进而实现店铺及商品的推广交易。

8、使用即是用户

用户只要使用过**防伪保健品会员积分商城系统，就会成为保健品会员积分商城系统的用户，该小程序
会自动进入用户的发现栏小程序列表中，小程序实现了用*低的成本，让产品出现在用户的微信中。

9、在微信中打开率更高



同样的一个广告链接，在公众号图文中插入外链、阅读原文、文末广告和小程序广告位所获得的打开率
完全不用，保健品会员积分商城系统和阅读原文的打开率差了20倍左右。

10、高效的流量召回

微信公众号和H5可以快速实现引流，但是一旦活动结束，引入的大量粉丝也将跟着死掉，保健品会员积
分商城系统链接线上电商快速的实现了用户的变现和转换，这一点公众号和H5是做不到的。

11、公众号 小程序完美结合

朋友圈、公众号和小程序，分别对应着社交、内容和服务，这三者加起来正好是小程序目前*火爆的变现
方案——社交电商。朋友圈推广、公众号引流，小程序变现，这就是公众号 小程序模式。

12、让积累自有用户成为可能

社交电商*响的一个口号是，让商家建立自己的流量中心，摆脱平台的绑架。但是事实上这个宏愿一直没
有实现，因为之前商家们用的H5工具有一个*大的限制——分享之后没法返场。但保健品会员积分商城
系统就完全不同了，用户点击之后就会成为小程序用户，即便不消费都会与商家产生关联。

三、保健品会员积分商城系统的优点

**、瞄准了移动端的碎片化时间。移动互联网的**大属性就是移动化和碎片化，对于微商来说，如何抓
取用户的碎片化时间将是产品销售好坏的关键。操作过微信公众账号的人都知道，瞄准某个时间段推送
消息，更容易达到理想的效果。

第二、解决了微商的信用问题。信用危机是保健品会员积分商城系统营销遇到的*为重要的困境之一。产
品、服务质量的参差不齐，使得整个行业都受人诟病。知名人士可借助其号召力与影响力来，来促使交
易。普通商家则可以通过完善的售后与保障条例，来提搞客户的安全感。以此来提供销量。政府*新推出
的网络交易条例是很好的切入点。

第三、用人格来为品牌背书。**防伪既然解决了信用问题，那么下一步就应该是积累品牌。微信虽然不
是一个营销工具，但却是一个很好的CRM客户关系管理。自媒体平台本身就是一个逐步积累粉丝的过程
，变现的方式也只有通过把这些忠实的粉丝转化成潜在的客户。加上有人格为产品背书，品牌效应、口
碑效应很快就可以做起来。

分销的方式多种多样，结合线下商城来营销，商家可以通过多种渠道来实现社交营销，可以通过朋友圈
，小程序，公众号等渠道来推广分销自己的商品，**防伪保健品会员积分商城系统是保健品行业的推广
销售助力系统。
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