
化妆品渠道管理管控软件

产品名称 化妆品渠道管理管控软件

公司名称 广州正品防伪科技有限公司

价格 .00/件

规格参数 防止窜货:明码暗码、杜绝窜货乱价
智能防窜:防窜预警、智能稽查窜货
微电同号:获取系统、案例、方案体验

公司地址 广州市天河区棠东毓南路8号208室（注册地址）

联系电话  18011772721

产品详情

化妆品行业在现在是一个发展较快的行业，如何实现商品的防窜货，防假货，防乱价，防越级是渠道管
控系统的重点，赢在移动化妆品渠道管理软件是一个帮助商家厂家管理化妆品在流通市场中的正常化运
行，防止出现上述情况。

一、化妆品渠道管理软件的简介

化妆品渠道管理软件是指制造商为实现公司分销的目标而对现有渠道进行管理与控制，以确保对渠道成
员间、公司和渠道成员间相互协调和通力合作的一切活动的有效控制。赢在移动化妆品渠道管理软件的
目的就是要建立稳定、可控的渠道分销体系及市场秩序;维护价值链上各级客户的合理利润空间，与经销
商建立稳定、共赢的长期合作关系;稳步、持续提高销售业绩和企业的赢利能力，进而提高品牌美誉度，
释放品牌力。化妆品渠道管理软件的终目的是提高核心竞争力，保持企业的长期竞争优势，保证企业持
续、健康发展。

二.渠道管控系统操作流程

启用赢在移动化妆品渠道管理软件后台—录入基本信息(产品，经销商，仓库等)---对应贴标(生成对应关
系的箱表和盒表)----厂家发货—经销商收货—录入箱标物流码(不录入：二维码信息不做任何修改。消费
者看到的信息：1：未经授权 2：出售者上级信息 3：防伪无法查询)—系统核实物流码的真实性和上级出
处(信息错误：二维码信息不做任何修改。消费者看到的信息：1：未经授权 2：出售者上级信息
3：防伪无法查询 信息正确：二维码会内容会是经销商本人的授权信息)—消费者可查看出售方信息并且
查看真伪—厂家进行物流追踪。



三.化妆品渠道管理软件解决四大核心问题分别是什么?

①.产品价格体系混乱(防乱价)

渠道价格体系混乱、价格管控难、市场销售秩序不规范?通过赢在移动化妆品渠道管理软件，统一管理产
品价格，规划市场体系。

②.经销商管理困难(防越级)

经销商管理困难、严重打击经销商对品牌产品的积极性，导致企业不断流失有能力的经销商?通渠道管理
系统，统一管理经销商行为，系统自动对每个经销商业绩进行考核，评选优秀经销商并进行奖励，通过
低成本、零人力便可留住经销商。

③.低价影响厂家利润(防低价)

经销商窜货、乱价、越级的等现象发现，直接导致生产厂家利润低，忠诚经销商对品牌失去信心?通过渠
道管理系统，化妆品渠道管理软件从根源上杜绝这些乱象发展，全过程有效管理经销商。

④.窜货损害品牌形象(防伪、防窜货)

窜货、假货行为极易侵蚀品牌、降低消费者对品牌的认可度。用赢在移动化妆品渠道管理软件，对外可
以防伪，严禁不法商家批量仿冒;对内，可以防止经销商窜货，全方位维护品牌安全，保护消费者利益，
为企业谋求可持续发展。

当然，结合一物一码数据化管理防止窜货行为需要一个安全、稳定的管理系统，而且防窜货的行为不能
单方面的实施，而是需要借助一物一码数字化营销服务，让消费者参与到互动中才能够利于消费数据的
回传。因此，商品的防窜货现象控制，也需要结合数字化互动营销的方式，以消费者参与互动作为获取
数据的一个接口，做到营销与防窜货监督两不误。

四、化妆品微商渠道管理系统有哪些优势

1、操作简单：传统用采集器，化妆品渠道管理软件现可以用微信扫一扫代替;

2、系统安全稳定：公司自建机房，自购服务器;

3、物流码和防伪码一一对应：赢在移动化妆品渠道管理软件厂家控制物流码等于控制防伪码;



4、所有代理商可在电脑端后台登陆操作，也可以关注厂家公众号登陆操作。

渠道管控的作用还有管人管物管渠道等，商家可以根据自身的需要来定制相应的产品系统，化妆品的渠
道管控主要是把化妆品整一个流通环节都掌控在商家手中，是销售流通过程可操作
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