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产品详情

现今互联网的发展，让流量成为品牌、企业以及个人争相抢夺的对象。同时，获得了一定流量基础的人
也在寻找更高效的转化方式以及流量变现模式，其中，高性价比的内容电商让人们看到了流量变现的希
望。

就比如今年受很多大众群体都在纷纷议论、热门的几个模式，像链动2+1模式（快速发展团队），泰山众
筹消费返利模式，广告电商消费返利分佣模式、分享购模式（结合CPS一个月吸纳会员70W+）、365换
包模式（月月换新包，快速引流）和元宇宙数字藏品系统（发行企业数字藏品，从消费价值升级到收藏
价值）等，当你还在考虑如何转型到互联网平台的时候，其他人已经在品尝平台收益带来的快乐。其次
，想要实现在互联网时代下的转型必须有相应的互联网平台作为支撑才能以实现。企业需要设计好平台
的规划，并且要不断的维护优化，才能更好的实现和业务运作的对接。

这个时候就需要找到一个靠谱且稳定的软件开发公司，根据企业自身需求和产品定位设计搭配一套适合
的商业模式，同样的，系统的稳定性和维护服务也是十分的重要，这也正是很多企业都会担心考虑的问
题，当然你的敢于思维也是决定你平台是否能做大的关键。

过去大多都是靠产品差价来赚钱，满脑子考虑的都是如何降低成本增加收入。如今，一个好的商业模式
是建立在帮助大众群体赚钱的基础上，这个时候就等于进入了一个平台思维。平台思维顾名思义，就是
我们去构建一个商业模型的时候要用平台化的方式去构建。

而链动2+1前期可以帮助平台快速去引流裂变建立团队，模式分两个层级身份和多种分佣奖励制度，在平
台购买优质产品的同时，还能得到更多的奖励补贴，对于平台而言，用户规模、市场容量、重复购买是
关键。对于用户而言，以低门槛在平台享受产品体验的同时，还能持续不断地获得更多的收益，使平台
与用户之前产生流通关系，不断为平台持续赋能，吸引更多用户参与。



泰山众筹则是具有创新性和传播性，模式合规合法，能快速裂变用户，有效地解决平台的引流效率，结
合电商卖货的购物方式，利用消费增值、绿色积分和消费返利的全新逻辑商业思维，打造出一个不仅可
以扩大内部循环、促进消费，又可以快速去驱动用户自我做裂变的一个促销活动。通过用户主动发起链
接，好友互助的模式，以更低的门槛参与并完成活动的进度，同时实现平台引流与卖货的目的。

在这个充满变数的时代，实体门店身处危机旋涡之中，想要突破现状，就要迅速找到一条正确的引流获
客路径，打破门店传统经营观念，才能避免被淘汰的危机，在不确定性中获得强大的安全感。

如需完整资料方案，可向小编了解获取

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

