
火爆的全民拼购，到底在玩什么猫腻？

产品名称 火爆的全民拼购，到底在玩什么猫腻？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋301室

联系电话 14776427336 14776427336

产品详情

蕞火爆的商业运营模式，在变化莫测的商业战场不可错过任何的好商机。

现在给各位详细介绍的就2021年在社交电商圈蕞火爆的新商业模式——拼

团抽奖返利模式。

近期在社交电商圈做这个商业模式的商家如潮水般出现，刷屏在各位的朋

友圈。经常看到各路自媒体平台推广项目，号称“网络直销残余的避难所

，微商难民的翻身道，破产老板的救命稻草，团长的新摇钱树”的非常存

在究竟是个啥？

一句话去概括，它就是抓住了人类终

极的上瘾心理——融入了博彩机制。人性的贪婪，和爱占小便宜的心理

关于它的本质思维，给各位举个实例：

例如价值2999元的智能手机，10人参团拼团抽奖，但只要2个人会中得产



品，另外8个人不中退产品钱，再给80个购物币，购物币积累到一定数量

可以0元兑换等值产品或直接提现。中奖的获得产品，没中奖励红包或购

物币，每天赚个零花钱，再给中奖的人设置连中5次的奖励机制，例如退

回5个产品参与本钱，这就等于白拿了5款产品，消费者怎么看全部都是稳

赚不赔的生意，不断吸引人参与。形成引流变现和裂变分享的商业循环。

拼团抽奖的底层逻辑就是以这种中奖激励人心的商业模式，设置产品利润

分红，利用中奖者的商品利润，补贴没中奖的人，设置每天参团次数，再

拉长用户在平台网站的运转周期，保证整体盘子永远有人在玩，有资金在

平台网站运转，就能长期运营下去。

1、据说很赚钱的拼团抽奖，到底在玩哪些猫腻？

很多人有疑惑了，产品不中要给用户补贴钱，连续中了5次要退回用户所

有产品钱，还要白送5款产品，怎么看全部都是赔本的买卖，商家还号称

平台网站账单流水过亿，这不合理啊？

据一位专 业研发拼团抽奖系统的资 深 玩家详细介绍，拼团抽奖作为新

兴商业模式，很多人把它当做一个全新的盘子来做，见钱眼开非常容易走

偏路，看似平台网站账单流水过亿，实则直接踩到了法律红线。因为很多

商家根本不会设置或考虑什么利润拨比，只想纯玩一个商业模式，设置高

提现门槛，用“后浪”补“前浪”，甚至发展多层级，后期套现卷款跑路

崩盘。

例如有的商家还会在平台网站给用户设置门槛，用户中了4次活动礼品后

，第5次就非常难中，即使中了，退回所有产品钱还会设置长周期提现门

槛，不断拉长用户在平台网站的留存时间，要是没有新流量进来，后期就



会崩盘。为了降低退货率，规避赔本风险性，还有些商家甚至直接在平台

网站标注：“不允许七天无理由退货”，这直接触犯了电子商务法。

“不过拼团抽奖那么火，一定有它存在的思维，它就如同一个辅助工具，

看你怎么使用了。”这位资 深玩家继续详细介绍，其实目前各位可以把

拼团抽奖理解为拓客的一种新辅助工具，它给商家带来的主要效果就是更

快裂变拓客，有趣好玩，有新鲜感，让没有用户的新盘子更快打开局面，

帮助起过盘子的团长，合伙人更好的拓客、成交。但一定要设置好商业模

式级别，在安全范围内经营，尤其是要设置好产品利润拨比，保证商家不

会亏钱。

由于这个商业模式裂变非常迅速，微

信对这部分监管非常严格，这个行业做出一定规模的商家都不会用微 信

小程序或者公众号等辅助工具，容易封号，多数研发出了自己的APP在经

营。

在产品上，要想让消费者持续拼团抽奖，产品配置上一定不可太少，要定

期上架一些新产品。在我看来现在市场上做得比较火的拼团抽奖平台网站

，品类上选择偏向退货率低、高复购、刚需品，以零食+食品+日用品+商

家主营产品在平台网站运转，分为拼团抽奖区和非拼团抽奖区，不会只做

拼团抽奖一个商业模式，主要以社群团购+会员制电商+拼团抽奖结合的

商业模式在玩。

市场上的品牌方利用拼团抽奖更多的是去拓客，更快回本现金流，例如一

个消费者每月有2000万的账单流水，但账单流水不是真正利润的来源，大

多数消费者都会在平台网站有流量的情况下，招收城市代理商，项目合伙

人，开始做加盟招商，扩大线下版块，获取会员费。和私域流量的流量变



现的增值收益，比如对接第三方广告和商家入驻等收益。

2、拼团抽奖到底合不合法？

目前很多平台网站借助这个商业模式几个月就拉起了几万甚至几十万的会

员，但是，很多人了解了这个商业模式会觉得它非常像前几年被定性为赌

博的一元购。网上甚至能搜到有人做拼团抽奖被刑拘，那么拼团抽奖到底

合不合法？能不能做？

业内资 深律师指出，单纯拼团抽奖这个商业模式只是一种促销方式，是

可以做到合规经营的，往往被做成违法甚至犯法是因为里面加入了一些不

合法的东西导致的。例如商品价格过高、品牌方让员工或者人机虚假参与

拼团抽奖，或者在推广中加入了传销模式等不合法的内容，才导致自己成

为了不合法的商业模式。

我们再回到商业模式本身上，20人团，1人拼中得产品，19人拼不中得推

广奖励。团长得管理奖励。那么一个产品给多个人分钱合法吗？

根据国家市场监管总局发布的自2020年12月1日起实施的《规范促销行为

暂行规定》中第十二条的明文规定，采用新拼团抽奖商业模式运营的平台

网站为了推广自己的平台网站商城或者商品、获取流量等，通过附带性地

给予未被抽中的参与者一定的奖金或者其他利益的促销行为，属于有奖销

售。

太多资金盘搞得大家正常做生意的都不能好好做生意了，

第 一你不要做收钱不发货，搞集资



第二你不要买假货和伪劣产品，

第三你不要价格虚高

第四合法缴税

一般这样就没什么问题

3未来，拼团抽奖将何去何从？

虽说拼团抽奖本身可以规避法律风险做到合法合规，但是跟微商一样，任

何的一种可以去赚快钱的项目都容易被利益熏心的从业者玩坏。目前，全

国还有两三千家拼团抽奖平台网站，账上几亿账单流水，很多人玩得比较

野，拼命设置各种门槛割韭菜，根本没想卖产品，纯玩商业模式拉人头，

他们想方设法拉长用户在平台网站的资金运转周期，以拆东墙补西墙的方

式保证盘子里有人有钱能运转下去。这不是健康的商业模式，存在巨大的

风险性。

那么如何让拼团抽奖长远健康有价值的运用于正常的商品市场？方雨老师

在调研该市场许久后，给出了自己独特的思考。

首先，可以去做这种商业模式的产品，拨比利润一定要足够高，护肤产品

日化类、大健康产业类的利润率比较容易达到，其他产品只要满足以下三

种思维，才能运用到拼团抽奖商业模式：

清货，超低价产品设置利润拨比，既清货又保证利润，不亏钱。



品牌特卖产品，每天搞一款特卖，可以打破价格带，利用拼团抽奖商业模

式，拉新流量吸引流量。

新品测试，新的产品推到所有渠道，好卖是否，大家都打个问号，利用拼

团抽奖做测试可进可退，还可以提高新品市场销量。

所有拼团抽奖平台网站没有流量进来，不转到正常的商品思维，结局就只

要死路一条，但如果运用到正常的商品思维，和线上、线下实体结合，这

种商业模式的价值空间就巨大。

说到底，任何的牛逼闪闪的商业模式也都仅仅是一种辅助工具而已，好辅

助工具的价值用在圈钱拉人头上那肯定蕞终滑向违法边缘，只要那些主要

精力放在做好产品，建好品牌的商家才能让辅助工具、风口、收益都为己

所用，而不是只吃一波收益或者被他人吃收益，这样的目的才能永远立于

不败之地。
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