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产品详情

现在这个时期，线下实体业商家是生意是越来越难做了，目前的市场

趋势也在朝着线下，线上相结合的方向去走，线上无法完全取代线下

，所以未来必然是相互结合，优势互补的。

而做线上就不能不考虑如何去做引流，如何复购，如何留存，这些问

题不是说你从线下转为线上就解决了，只单单依靠传统电商来做，是

肯定无法做大做强的。

而只依靠一个模式做入口，或者引流就想引爆市场也是十分困难的，



而且多模式的结合相较于单一模式，功能更多，应用场景更多元化，

从引流到留存都有对应的应用场景，效果要好得多。

给大家分享一下CPS（入口）+链动2+1（复购）+嗨购（留存），三

个功能合一的综合应用场景分析。

CPS（入口）:

CPS的意思是结合了多家第三方主流消费平台，融合了充话费、加油

等一系列功能的一个应用，这个应用主要的作用也是作为多方面的一

个应用，使用户能体验到全方位的一个应用场景，满足消费者所有的

消费需求，而且我们是已经对接好了这些平台了，只要消费者有消费

需求，那就不可能在平台上找不到自己想要去的平台。

链动2+1（复购）：

这款模式主要采用的就是力度比较大的“推三返一”的一个模式，用

户通过购买礼包成为代理，再直推两人购买礼包成为老板，老板每直

推一人购买礼包的收益都高于代理身份，而且后续的平级奖，换位机



制等都能很好的保证产品不断得到推广，团队不断扩大。

嗨购（留存）：

这款模式也是今年留存率蕞高的一款模式，因为这个模式主要是绑定

了消费者和商户还有平台三方的关系，利用嗨值转化获得嗨贝，嗨贝

升值来吸引消费者进行投资，而嗨值只能通过消费者消费或者商家让

利来获得，嗨贝的价值会随着平台得销售额进行波动，但总体上嗨贝

的价值还是会上涨，只是速度有所不同。

这三个模式各有个的优势，结合到一起就是一套完善的商业生态链，

能够为企业的发展提供赋能。
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