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产品名称 广州|酒类电商进化三阶段，核心关键依然是流
量！链动2＋1商业模式

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

有人说，这是新零售加速崛起的好时代；也有人说，新零售终将成为过去时。但不容忽视的，是新零售
近十余年来，在酒业发展过程中留下的痕迹。酒类电商历经传统电商、私域电商、内容（兴趣）电商。
其产业迭代升级背后，折射出消费变迁、市场环境、技术支撑的迭代和进步。

对于酒企业在线上布局较少，竞争相对平缓，加之线上流量成本很低，享受到电商红利的刘霞。酒类电
商进化三阶段，核心关键依然是流量。初代电商流量靠低价和爆款，私域电商流量靠IP，内容电商则依
靠知识分享，但还是离不开低价和投流，很多酒类电商往往采用内容+投流+私域组合打法拓展市场。—
—今*天给大伙分享一下链动2+1商业模式。

链动2+1商业模式的根本就是合理的分配利润给用户，从而让用户自觉的帮你平台快速的建立团队，同时
可以吧你手上某些（难消的产品）产品的销量快速提升商业模式玩法，在分配利润的同时它还可以触动
会员以快的裂变速度进行团队的打造，也现在企业考虑将客户发展为合伙人模式，进行业务创新。

链动2+1模式的解析：

平台两个身份，一个是代理，一个是老板，购买线上商城活动专区的礼包就可以成为代理，成为代理自
后，邀请两个人活动专区的礼包成为新代理只有，就可以晋升为老板。用户通过购买平台所指定的商品
即可成为代理，获得推广的权利也可以解锁其中第*一项奖励。而老板则需要代理推荐两位用户购买商品
才能成为老板。

那么如何得到分配利润?

首先成为代理后推荐的第*一个人享受直推奖励，推荐的第二个人也享受的直推奖励。当成功的推荐了两
个人之后，你就可以跳出原来的团队，去发展自己的团队了，所以成功推荐两个人你的身份也会从代理
转变成为老板，成功推荐的第三个人才是你发展自己团队的第*一个人，此时你不仅可以获得一百元的直
推奖励还有的团队见点奖。



同时你继续推荐别人购买，就会源源不断的获得团队奖励以及直推奖励，那么你推荐的代理如果也想成
为老板，就要为你留下两个人帮助你发展自己的团队。你直接推荐的人成为了老板你还有钱赚吗?当然是
可以的，当你推荐的人成为老板之后，你也可以拿他收入的10%。

为了避免空白市场，平台采用了帮扶制度:

采用帮扶机制，为避免出现死号、坏号的出现，平台设置了推荐人数规定，当代理为了尽快成为老板所
能够获得的三种奖励，于是会出现随便找几个号顶上去让自己获得老板收益，但是当坏号出现时，他只
能获得70%的收益，而剩下的30%冻结为帮扶基金等到坏号重新完成任务即可解冻。

酒类电商多年发展数次迭代，但低价、爆款等并未消失，私域和内容电商以及兴趣电商，是从客户粘性
、知识分享、品牌忠诚等方面加以补充，并引发出新的运营和游戏机制，各种模式相互融合、百流入海
，助推中**类电商一路向前。
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