
农产品怎么做品牌策划？

产品名称 农产品怎么做品牌策划？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

中国是一个农业大国，拥有许多优质农产品，但很难树立一个好品牌。那么农产品品牌如何进行品牌规

划？北京品牌策划公司易星商略介绍如何进行农产品品牌策划

1.早期市场研究

不要盲目规划农产品，要根据事实依据，和真实的市场数据以及目标客户需求数据，分析市场，是为了

了解整个行业发展的基本情况，并了解目标客户，具有更好的创新能力。农产品要针对用户的需求，我

们绝不能偏离它。我们必须满足消费者的需求，尤其是对竞争对手的分析。我们必须了解别人的成功，

了解别人的优缺点，学习别人的优点，竞争对手的缺点我们要避开，拉开和竞争对手产品的差异性，以

便于更多的吸引我们的目标客户。

2.农产品的品牌定位

农产品的品牌定位非常重要。现在市场竞争非常激烈，产品同质化非常严重。如果定位不明确，将很难



吸引消费者。

品牌定位必须考虑到目标消费者群体，受众的需求，要让消费者对自己的农产品产生共鸣。还需要考虑

自己的资源和他们在市场供应链中的位置是否可以支持您的定位和准确性，您的定位信息传递给目标客

户群。

3.产品品牌名称

为了使消费者快速记住，该名称非常重要。它不仅必须新颖，而且必须易于理解。它可以令人记忆深刻

，并且一次就被记住。这对品牌营销非常有帮助。

许多农产品公司在命名时没有深深地考虑这个含义，给出的名称很难理解，看不到这个词在卖什么，或

者区域性特征太浓，有些庸俗等等等等。品牌名字不好很难推广，因此农产品有一个好名字对于整个品

牌推广非常重要。

4.农产品的品牌规划

良好的品牌规划要求对产品进行规划，并建立一套合理的产品规划，包括样式，类别，数量和价格体系

等。与线下品牌不同，农产品具有更大的灵活性。通常，我们将深度和广度结合起来，以确保某些深层

产品具有价格和产品优势的主导样式，同时在一定广度内保留更多的广度。以便创造更多用户或创造更

高的利润，并在两者之间取得平衡。

5.农产品的核心卖点

农产品终针对的是消费者。从农产品到市场，他们都需要得到消费者的快速响应。他们必须找出农产品



的核心卖点。从产品本身实现包装，匹配，服务等方面，并不断保持吸引消费者的能力。

6.农产品的品牌设计

品牌是一种无形资产，可让消费者快速识别公司及其产品。简而言之，它使购买者能够在一秒钟内想到

产品的属性，样式和价格。这是品牌。

要做好农产品品牌设计，需要考虑很多方面，如徽标设计，包装设计，画册设计，名片设计，海报设计

等。

多种方法的目的宣传的形式是让企业品牌在消费者心中扎根并提高企业品牌度，是做好农产品品牌策划

不可缺少的因素。
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