
链动2＋1商业模式：快消品搭建私域流量？

产品名称 链动2＋1商业模式：快消品搭建私域流量？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 广东省东莞市松山湖园区瑞和路1号2栋402室

联系电话 13728755927 13728755927

产品详情

在互联网思潮洗礼之下，过去几年快消品领域出现了一定程度的创新综合症。凡是打着新旗号的，都必
须拥护；凡是带着旧的痕迹的，都必须决裂。有识之士担忧的是，在这种「唯新是图」的氛围中，我们
的企业和组织将极大可能走向错误的战略道路。进入2022年，快消品市场由喧闹回归到冷静，大家又重
新把目光聚焦到线上市场。

行业消费频率高、使用时限短、拥有广泛的消费群体，且消费行为取决于个人偏好，非常适合做私域。
从平台获取公域精*准流量，引入私域流量池进一步转化变现。对快消品来说，转向线上零售、开辟私域
流量、寻找合适且有效的营销方式就显得尤为必要。

而搭建属于自己的私域流量，传统的品牌营销方式，借助私域流量宣传，那就不一样了！不需要打广告
，商家只需要在平台发布新产品的信息、促销的信息，用户就可以直接收到，无需花费任何成本，就直
接达到了宣传的目的。——今*天给大伙分享一个快速搭建私域流量的商业模式，链动2+1模式

链动2+1商业模式就是合理的分配利润给用户，从而让用户自觉的帮你平台快速的建立团队，同时使得产
品的销量快速提升商业模式玩法，在分配利润的同时它还可以触动会员以快的裂变速度进行团队的打造
，也现在企业考虑将客户发展为代理模式，进行业务创新。

链动2+1模式的解析：

平台两个身份，一个是代理，一个是老板，购买线上商城活动专区的礼包就可以成为代理，成为代理自
后，邀请两个人活动专区的礼包成为新代理只有，就可以晋升为老板。用户通过购买平台所指定的商品
即可成为代理，获得推广的权利也可以解锁其中第*一项奖励。而老板则需要代理推荐两位用户购买商品
才能成为老板。

奖励方案：

1.直推奖：代理直接推荐用户成为代理就可获得。（代理、老板都可以获得）



2..见单奖：通过升级成为老板，再去推荐用户消费就可获得（仅老板可得）

3.平级奖：上级老板推荐的代理成为老板之后，上级老板可以从下级老板这里收到下级老板收益的额外
奖励（仅老板可得）

4.分红奖：每成交一笔订单，平台可设置放5%到奖金池，每周平台会根据所有平台老板/代理的业

5.帮扶奖：平台会冻结总监A总收益的20%,满足达到条件方可解冻，条件为（在老板A开始推荐的那两个
用户成为老板身份，并且拥有十单的收益）

系统的创新优势:

1. 所有模块数值自定义

2.强大的支付解决方案:同时支持10多条支付通道，为平台收款、分账、代付保驾护航(你懂的)

3. 全渠道多终端覆盖：小程序+公众号+H5+app等多渠道商城覆盖，快速抢占移动电商市场。

4.安全的系统底三架构�平田分布式微服务架构底层和应里层分开两个服务器部署，防里发架构设计，
系统安全非常有保陪

5.丰富的营销玩法：通过丰富的营销玩法增强客户黏性，提升客户复购率，大程度的留存客户，多元化
营销玩法激活会员。

6. 专*业售后团队：一对一售后，赋能客户项目快速落地。

7.独有系统迸发架构:支持每秒万级订单处理，投入6000多万自研系统底层，采用分布式集群、负载均衡
、消息中间件、流控、读写分离
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